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: 


Agricultura y Ganaderia 
EL CULTIVO DE LA MENTA CON FINES INDUSTRIALES 


Por ta Srta. Cénsul Cecttta Moma, Comisionada en el Consulado de México en El Paso, Texas, EB. U. A. 


El aceite de menta tiene gran demanda en 
el mereado, pues entra en la preparacién de 
variados productos, bien medicinales, bien co- 
mestibles, bien preparados asépticos, como las 
pastas dentifricas. 


El aceite se extrae de la hoja de la menta, 
euyo nombre cientifico es Mentha piperita, y 
de la cual existen dos tipos comerciales, los 
que generalmente se denominan “menta negra” 
y “menta blanca”. Ambos tienen caracteris- 
ticas muy semejantes, y difieren solamente en 
su poder de adaptacién para el cultivo: se con- 
sidera que la menta blanca contiene un aceite 
mas fino que el de la negra, pero es notable- 
mente menos fuerte que el de ésta y, ademas, 
rinde menos cantidad. 





CARAOCTERISTICAS BOTANICAS 


La menta ‘blanca ffene los tallos color verde 
y las_hojas de un verde claro, puntiagudas, 
con los bordes aserrados; la menta negra tie- 
ne los tallos de un color morado obscuro, con 
hojas de un tono verde obscuro, de forma lan- 
ceolada, y con los bordes ligeramente denta- 
dos (Pig. 1). 

No hay que confundir la menta con la yer- 
babuena (Fig. 2), que tiene muchas carac- 
teristicas de aquélla, pero que se. puede distin- 
guir r4pidamente: desde luego, las hojas son 
m4s alargadas y de color verde mAs claro; las 
flores son de espigas m4s puntiagndas, y el 
aroma de la planta es menos agradable que el 
de la menta. En general, quienes conocen los 
aceites que de ambas plantas se extraen, dis- 
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tinguen facilmente el uno del otro. El aceite de 
la yerbabuena se ha dedicado casi exclusiva- 
mente para dar sabor a las pastillas de chicle. 

La menta es una planta perenne, de tallos 
cuadrados. Florece en abundancia, pero rara- 
mente da semilla: se reproduce por medio de 
delgados rizomas, que en abundancia se extien- 
den en todas direcciones, bajo tierra, pero muy 
superficialmente, originando nuevos brotes en 
cada nudo o juntura. Si la tierra es buena, la 
planta llega a alcanzar una altura de 90 cen- 
timetros, siempre que esté muy tupida de ra- 
mas. Cuando las matas se plantan en hileras 
o se entresacan lo suficiente, echan numero- 
sas ramas a los lados, presentando el aspecto 
y las caracteristicas de un arbustito, 


Como el aceite se encuentra en las hojas, 
en diminutas y numerosas glindulas situadas 
en el revés de ellas, es obvio que la produccién 
depende en gran parte de la mayor o menor 
cantidad de hojas; por lo mismo, es muy im- 
portante tratar de estimular, en la mata, las 
caracteristicas antes citadas. 


CULTIVO 


La menta prefiere suelos ricos y profun- 
dos, con buena corriente, pero que retengan la 
humedad, y cuya textura permita que las raices 
de la planta penetren factimente. La tierra que 
contiene arcilla en gran cantidad, y donde, 
ademas, la corriente del suelo es muy lenta, 
no es susceptible de aprovecharse con éxito pa- 
ra esta clase de cultivos. La experiencia ha 
demostrado que es necesario que el suelo con- 
tenga abundancia de tierra vegetal y que no 
sea de reaccién Acida. 

Los lechos de los rios cuyo cauce ha sido 
desviado son terrenos magnificos para el cul- 
tivo de la menta, porque el suelo cuenta con 
todos los elementos necesarios. Algo que debe 
tenerse siempre bien presente es la necesidad 
de proteger los sembradios, de los fuertes vien- 
tos que destrozan las matas: para ello, lo mas 
apropiado es entrelinear, de trecho en trecho, 


surcos de centeno o de algan cereal semejante, 
que desempefie las veces de pared. En los lu- 
gares donde hay Arboles en los alrededores, las 
corrientes se detienen y los dafios son menores 
(Figs. 3 y 4). 


Pig. 4 


PREPARACION DE LA TIERRA 


EI! terreno elegido debe ser arado preferen- 
temente en el otofio, 0 sembrarse con algin 
vegetal cuyo cultivo requiera frecuente lim- 
pieza, a fin de extirpar las yerbas y malezas 
que tanto perjudican a los sembradios de mén- 
ta. La erradicacién de los zacates perennes es 


especialmente deseable, pues, una vez que la 
menta ha extendido sus raices més allé de los 
surcos, la tierra no puede removerse con fre 
cuencia con arados que penetren a cierta pro- 
fundidad, y, por consiguiente, se hace muy dk 
ficil eliminar o prevenir que crezcan aquéllos. 
Si la tierra no se puede arar en el otofio, 
debe hacerse al principio de la primavera, tan 
pronto como esté lo suficientemente seca para 
permitiy el trabajo de los tractores, Después 
de arado el campo, se escarda y rastrilla, y a 
veces se hace necesario aplanarlo, para asentar 
la tierra demasiado suelta. Si el terreno se ara 
en el otofo, para Ja primavera ya estaré fir- 
me, y hasta puede hacerse necesario ararlo en 
ambas direcciones, con objeto de dejarlo en la 
mejor condicién. , 


PROPAGACION 


_ Los rizomas para los nuevos plantiss se ob- 
tienen de un campo previamente seleccionado 


_para este propésito, escogiéndose generalmente 


algunos que hayan sido plantados durante la 
primavera del afio anterior. A fin de asegurar 
la mejor calidad de la®’matas, debe elegirse un 
plantio donde aquéllas sean vigorosas. El des- 
arraigo de los rizomas se hace por varios dias. 
Para facilitar el trabajo, las hileras o surcos 
sé aran hacia afuera, y los rizomas se extraen 
de la tierra floja, con horquillas, y se deposi- 
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pesados, 
Como regla general, los rizomas de la men- 
ta prenden sin dificultad después que han si- 


El ee ante se inicia tan pronto como las 
condiciones lo permiten. E] suelo debe estar 
razonablemente caliente y no demasiado ht- 
medo : si, después que se haya hecho el trasplan- 
te, el frio se prolongara demasiado, o la tempe- 
ratura fuera muy himeda, se pudririan los rizo- 
mas. También las Gltimas heladas primavera- 
les, seguidas por un neriodo. de temperatura 
chlida asvendente, daiian a los brotes tiernos. 
Aunque los rizomas no se hayan muerto por 
completo, su vigor disminuye, produciendo una 
cosecha vaquitica y nada satisfactoria, 

Antes de proceder al cultive, se preparan 
los surcor, separados unos de otros por una 
distancia aproximada de 90 centimetros, d4n- 
- unds 10 centimetros de profundidad, El 

splante se hace a mano o con m4quinas: en 
el primer caso, el trabajador se cuelga del hom- 
bro wn saco leno de los rizomas, que va colo- 
cando en ‘los surcos, cubriéndolos con el pie; 
si los rizomas ne quedan cubiertos en forma 
debida, puede recurrirse al uso de una pala o 
un ‘nivélador, Un trabajador experto cubriré 
un acre diario aproximadamente y por término 
medio, péro uno sin la misma experiencia so- 
lamente s¢nibrar4 medio acre. Mucho depende 
también de las condiciones del suelo, porque la 
tierra suelta hace mas laborioso el caminar 
sobre ella y, naturalmente, retarda la obra. 
Las condiciones de los rizomas son otro factor 
adicional. 


En los tltimos afios se ha generalizado el 
use de mAquinas, especialmente en los gran- 
des cultivos: se ha disefiado cierto nimero de 
maquinas, que han hecho posible el trasplante 
rapido en extensos campos, en donde escasea 
la mano de obra, reduciéndose ademis el costo 
de produccién. 

La eantidad de rizomas necesarios para cu- 
brir un acre_de tierra depende del espacio que 
se deje entre uno y otro al sembrarse, y de la 
distancia que entre si guarden Jos surcos: un 


4 


acre de un buen plantio de menta, que no haya 
sufrido dafios en el invierno, con frecuencia 
produce suficientes rizomas para cubrir vein- 
te acres, pero, por término medio, solamente 
se obtienen para 10 6 15. 

Si un cosechero vende los rizomas a otro 
de la misma localidad, lo usual es vender un 
espacio determinado que se especifica, y per- 
mitir al comprador que extraiga las raices. Si 
se vende a lugares alejados, deben empacarse 
en sacos de grano y embarcarse sin demora al- 
guna. Aun hecho el embarque en las mejores 
condiciones, siempre hay alguna pérdida en el 
conjunto, tanto por la sequia exterior como 
por la demasiada humedad en los paquetes y 
la falta de ventilacién. 


REPRODUCCION POR MEDIO 
DE MATITAS 


En los Gltimos afios se ha dado especial 
atencién al nuevo sistema de propagacién, uti- 
lizando las matas pequefias que brotan junto 
a las grandes, en vez de recurrir a los rizomas. 

En un buen plantio de menta, brotan in- 
numerables matitas en los nudos y codos de 
las erandes. enando comienza la primavera. 
de altura, facilmente pueden desprenderse, so- 
Una vez que aleanzan de 10 a 15 centimetros 
bre todo en los suelos medio hamedos, dejan- 
doles un pequefio mazo de rafices, con resulta- 
dos muy halagiiefios, cuando el ealor ha Negado 
en firme, a fines de mayo o'priticipios de ju- 
nio. Se pueden usar con éxito, en este traba- 
jo, las mismas mfquinas que se emplean para 
el trasplante del tomate, col y legumbres se- 
mejantes. 

El] uso de las plantitas como medio de re- 
produccién tiene muchas ventajas; entre otras, 
la de que el trasplante puede hacerse cuando 
ya est4 bastante entrada la primavera, a fin 
de evitar que los Gltimos frios destruyan y 
averien los campos recién trasplantados. 


CUIDADOS 


El cultivo de la menta requiere que se ten- 
gan con la tierra frecuentes cuidados, para 
mantenerla en la mejor condicién, con objeto 
de que las raices penetren muy bien en ella, y 
asimismo para evitar el crecimiento de las yer- 
bas dafiinas. Se recomienda el uso frecuente 
de rastrillos finamente dentados (Fig. 5) y de 
desyerbadores 9 azc‘lones rotatorios: estos im- 
plementos dafian ligeramente a las plantitas 
pequefias, cuando tienen de 10 a 15 centime- 
tros de altura ; pero, si se emplean con freeuen- 
cia para remover la tierra, cuando las malas 
yerbas. son muy pequefias, son un medio muy 
eficiente para eliminarlas. ts 

Los campos de menta que ya tienen un afio 
o dos deben trabajarse durante la primavera, 
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con tanta freeuencia como sea posible: esto 
hace que la tierra se afloje, a la vez que es- 
timula el crecimiento de las matitas que bro- 
tan de los rizomas, y al mismo tiempo se des- 
truye a las cizafias. Si el terreno esté bien 
cubierto dé rizumas y los nuevos brotes apa- 
recen en abundancia, puede continuarse esa 
practica durante algin tiempo, ya que el em- 
pleo de ese instrumento de labranza beneficia, 
al entresacar algunas de las matas de la men- 
ta, impidiendo que ésta se haga muy tupida y 
con matas apretadas (Fig. 6). 


Fig. 6 

Las yerbas que nacen entre la menta son 
muy perjudiciales, porque algunas dan al acei- 
te un color distinto del suyo, en tanto que 
otras le comunican un olor penetrante y des- 
agradable, que lo echa a perder. 

Por otra parte, aunque 10 afecten directa- 
mente al aceite, son muy dificiles de destruir, 
por ser perennes en su mayor parte y propa- 
garse rapidamente por medio de sus raices, Ha- 
cen lo Gltimo en forma tal, que algunos campos 
cultivados con menta, y que han sido invadi- 
dos por el zacate, por ejemplo, tienen que ser 
abandonados por dos o tres afios, hasta que és- 
te se acaba. 

Los cuidados que se deben dar a los culti- 
vos de menta, en los aiios subsecuentes, son 
los mismos que se le dispensan durante el se- 
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ai " 7 , 

gundo afio, Cesta tes calles son muy ricos, 
suele suceder que los tios se hacen dema- 
siado espesos y ap si es que el invierno 
no los dafié, imponiéudose el uso constante de 
rastrillos u otros aperos, a fin de entresacar 
las matas y despejar un poco el plantio, Ade 
mfs, también las yarbas y los zacates invaden 
los campos, y se requieren frecuentes cuida- 
dos para extirparlos, 


FERTILIZANTES 


Solamente se deben aplicar aquélios que la 
tierra va necesitando, cuando se debilita algu- 


no de sus elementos, o para contrarrestar la 
exagerada tendencia hacia un cierto tipo de 
suelo; por ejemplo, si es demasiado Acido, hay 
que proporcionarle elementos alcalinos, y vi- 
ceversa. El nso del estiércol no es muy reco- 
mendable, por contener gran cantidad de se- 
millas de malezas, que luego se desarrollan: 
finicamente puede usarse con éxito, para abo- 
nar el campo, un afio antes de qué éste se cul- 
tive, y asi permita arrancat las yerbas que 
brotan, 


COSECHA 


Tanto la menta como la yerbabuena contie- 
nen el m&ximo de aceite cuando las plantas 
estan en floracién (Fig. 7), y durante esa 
etapa debe hacerse la cosecha, Como las flo- 
res no abren todas al mismo tiempo, el periodo 
de florecimiento es relativamente largo. En las 
granies plantaciones, lo mejor es empezar 
cuando las primeras flores principan a abrir, 
a menos que el equipo para destilar el aceite 
sea lo suficiente grande para permitir mane- 
jar la cosecha completa en muy corto tiempo. 

El contenido del aceite dismiruye rfpida- 
mente, tan pronto come el florecimiento va 
terminando, es decir, a medida que principia 
el otofio; y muchas veces la pérdida, al destilar 
el aceite, es mayor en una cosecha que se de- 
moré mucho que cuando se hizo con bastante 
anticipacién. 
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Los plantios nuevos florecen varias sema- 
nas después que los antiguos, y esto permite 
que los agrieultores levanten primero éstos, 
antes que los otros estén listos, Debe tenerse 
presente que el aceite obtenido de matas que 
aun no han llegado a la “madurez” frecuente- 
mente es de baja calidad, y carece de las evali- 
dades que se demandan en el mercado. 


Fig. 8 


El corte puede hacerse, bien a mano, o bien 
usando maquinaria apropiada (Fig. 8). En 
los nuevos plantios, sobre todo si el culti- 
vo se hizo en hileras o camellones, se corta con 
guadafiay y aun en los campos més extensos 
este método es el preferido: un hombre va por 
cada surco haciendo el corte primero de un 
lado, y luego regresa para hacerlo por el otro; 
se prefiere ¢l empleo de tractores adecuados 
para cosechar los campos viejos: la figura 
Nam. 8 muestra uno. en operacién. 

Después de cortada la planta, se deja en el 
mismo campo en donde se hizo la siega, por 
un dia o m&s, mientras se seca parcialmente, 
y luego se rastrilla para formar gavillas. Si 
el tiempo es bueno y la menta se ha secado 
rapidamente, puede llevarse a la destileria; si 
el tiempo esta nublado, frecuentemente se ha- 
ce. mecesario dejar la yerba en pequefias gavi- 
llas, para que continGge su cura. Algunos cose- 
cheres prefieren este sistema como prActica 
regular, en tanto que otros encuentran m4s 
econémico cargar directamente la cosecha, de 
los campos a la destileria, Debe evitarse que 


la yerba se seque por completo, para que no 
se haga quebradiza y pierda mucha hoja, dan- 
do por resultado una gran pérdida en la can- 
tidad de aceite que se obtenga. 


ENFERMEDADES Y PLAGAS 


Pocas enfermedades atacan a la planta de 
la menta: la més importante es la ocasionada 
por cierto tipo de hongo, que se adhiere a las 
hojas, originando su pérdida, y que se desarro- 
lla principalmente durante las épocas de hu- 
medad, No hay ninguna medida praéctica para 
extirpar este hongo, y el tinico remedio para 
evitar una pérdida total, en los campos inten- 
samente infestados, es levantar la cosecha, ha- 
ciendo el corte antes de que la plaga se extien- 
da demasiado lejos. 

También puede suceder que la carencia de 
tierra y humedad apropiadas origine cierta 
clorosis, que se manifiesta por un tinte ama- 
rillento de las hojas, las cuales se caen en gran 
nimero. 

De los insectos, el escarabajo saltador (Lon- 
gitarsus menthaplagus Géntner) es el que per- 
judica en mayor escala los plantios: cuando 
estos animales se encuentran en la etapa de 
adultos, se alimentan con el follaje de las ma- 
tas, y su presencia se conoce por los numero- 
80s agujeros que aparecen en las hojas. Sin 
embargo, las pérdidas que resultan no son de 
tanta importancia como las que ocasionan las 
larvas de dichos insectos; a fines del otofio, las 
hembras depositan sus huevecillos en la tie- 
rra, en donde permanecen hasta la siguiente 
primavera, época en que incuban; una vez que 
la larva ha nacido, se introduce en las raices 
principales, lo mismo que en los tallos rastre- 
ros, que estan cubiertos por la tierra, alimen- 
tandose con sus tejidos, de donde resulta que 
la planta, debilitada, se empieza a marchitar 
y muere, 

Si en un campo se encuentran numerosos 
adultos de este insecto, es seguro que en la pri- 
mavera las larvas dafiaran muy seriamente 
los plantios, por le cual se deben destruir con 
algan insecticida en polvo, a base de arsénico, 
© que contenga DDT. 


(Formulado con datos de “Péppermint and Spéar- 
mint farm —. y “The Mint Flea-Beetle”, publi- 
eaciones del partamento de Agricultura de los 
Estados Unidos). 
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LA PRODUCCION DANESA DE TOCINO 


Por el Sr. Pewro Inzunza, Secretario de la Legacién de México en Dinamarca. 


No hay pruebas de que los vikingos, en sus 
viajes a Gran Bretafia, hayan llevado tocino, 
pero hay muchas probabilidades de que si ha- 
yan llevado piezas de carne salada de puerco, 
de acuerdo con la costumbre de aquellos 
tiempos. 

Durante la Edad Media, marranos daneses 
vivos solian ser arreados de Jutlandia a los 
centros comerciales del norte de Alemania, 
como Litbeck y Hamburgo. Se sabe que por 
un perfodo, alrededor del afio de 1760, estas 
exportaciones abarcaban hasta 10,000 cerdos 
en pie, y que el precio que se obtenia era de 
2 peniques por libra. Mas o menos en la misma 
época, los comerciantes exploradores daneses 
trajeron de la China ejemplares de la raza 
china, y cerca de Copenhague se inicié la cria 
de ésta con buen éxito, 

» Después de la primera guerra de agresién, 
desatada por Bismark en 1864 en contra de 
Dinamarca, Prusia se apoderé de las provin- 
cias de Schleswig-Holstein. Este acto hostil 
y los cambios consiguientes, en el orden eco- 
némico y el de transportes, hicieron que los 
daneses miraran hacia el Oeste en busca de 
nuevos mercados para el excedente de su pro- 
duccién de ganado porcino. 

La introduccién del libre cambio y el rapido 
adelanto de la industrializacién en la Gran 
Bretafia dieron magnificas oportunidades a 
Dinamarca para exportar alimentos, y en 1870 
una comunicacién maritima semanaria entre 
Copenhague y Newcastle dié mayores facilida- 
des para embarques destinados a la Gran Bre- 
tafia. En esos tiempos ya existia otra comuni- 
cacién regular entre Copenhague y Leith, y en 
1875 se abrié el servicio de Esbjerg a Harwich. 

Antes de ese tiempo, muchos marranos da- 
neses, de los trasladados a Hamburgo, estaban 
siendo curados all4 en fabricas de tocino ma- 
nejadas por casas londinenses, Después de la 
guerra de 1864, los daneses estimaron qpe ha- 
bia Hegado el momento de establecer sus pro- 
pias fabricas de tocino: la primera se abrié 
en Copenhague en 1865, y en 1887 habia 11 en 
operacién, todas propiedades de exportadores 
nativos o de importadores ingleses de tocino. 

El movimiento cooperativo entre los pro- 
ductores de ganado porcino de Dinamareca es- 
taba cobrando fuerza. En el afio de 1887 la 
primera fabrica cooperativa de tocino principié 
a operar en Horsens, con lo que se inicié una 
nueva era de la produccién agricola y del sis 
tema cooperativo para vender sus productos. 
A principios del presente siglo funcionaban 
26 fabricas cooperativas de tocino, y actual- 
mente hay 41. 


Un indicio de lo atinado de esta 
que nunca haya fracasado alguna 
presas, Una vez establecida la empresa, 
campesinos-socios, por medio de una junta 
por los elementos prominentes del dis. 
trito, le daba su franco apopyo; no adéle entre- 
a las fabricas toda su produccién de 
también 


Todos los gerentes de las faébricas privadas, 
como todos los de las cooperativas, proporcio- 
naban a los campesinos los informes necesarios 
sobre la calidad especial que se requeria para 
el mercado inglés, y los campesinos se junta- 
ron, formando asociaciones de cria. Contrata- 
ron a consultores técnicos e importaron verra- 
cos de Yérkshire, Su meta fue (y es ) 
producir cerdos aa grasos y jamones de bue- 
na calidad y 
Sa Dinnsaates la agricaltura es esencial. 

sie una ocupaci6én familiar: el tamafio de 
las granjas, en la mayoria de los casos, es 
pequefio, y hay muchas que son laboradas Gni- 
camente por log miembros de la familia, El 
éxito y las gananciaa de cada familia depen- 
den en de lo que ‘se logre de la cria 
de los animales domésticos; de hecho, no es 
extraordinario que un campesino demuestre su 
cuidado y atencién dando nombres individualee 
a sus tos al nacer. Durante sn corta 
vida (de 8 a 9 meses), los cerdos son cuidados 
y atendidos igual que cualquier miembro de 
la familia: se les da de comer con 
un cebo bien equilibrado, y las pocilgas 
mantienen tan limpias y aseadas como 
desearse; y se encalan las paredes con 
laridad. 

Paralelamente al desarrollo de 
cién de cerdos en Dinamarca, ha 
lantando la produccién de manteq 
che 
im 
el rapido desarrollo de la industria lechera, 
final del Gltimo siglo, hizo en 
parte el éxito obtenido por el tocino danés. 

“Leche y cebada son los secretos del tocino 
danés” ; puede ser una ligera exageracién, pero 
probablemente la ternura y lo mages del tocino 
danés no se habrian conseguido si la industria 
lechera no hubiera proveido a los criadores de 
cerdos con grandes cantidades de leche desna- 
tada. En ningén otro pais de Europa hay tan- 
tas lecherias distribuidas por toda la nacién; 
y todo productor de ganado porcino puede 
obtener diariamente su porcién de leche des- 
natada fresca, entregada a domicilio. 

El primer censo de ganado porcino en Di- 
namarca se efectué en el afio de 1837, revelando 
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una existencia de 235,000, ; en los 14 
afios subsecuentes no se sino un ligero 
aumento, pues el siguiente censo fue de 301,000. 
En 1898 la cantidad habia rebasado el limite 


la poblacién humana de Dina- 
+ en 1931 habia 5.453,000 animales. 
conseguir una abundancia de fo- 
paises, y el tocino 
poco costo, que, durante 
campafia electoral de aquellos tiempos en 
la Gran Bretafia, un partido politico regalé 
tocino a todos los que esperaba irian a votar 
por él: el término medio del precio cotizado 
en aque] afio en Londres era de 59 chelines por 
112 libras inglesas. A partir de 1932, las im- 
de tocino procedente de Dinamarca 
fueron restringidas: se impuso a los campesinos 
daneses una reduccién gradual de la produc- 
cién de cerdos, y, desde el referido afio hasta 
pe aig: ae Ja segunda ee su 
nimero ~ a , hasta ra 
3.183,000 en ia Versus de 1989, Al final de la 
oltima ta s6lo habia una existencia de 
1,646,000: otra vez la falta-de forrajes impor- 
tados de ultramar habia causado wna grave 
reduccién en esa produccién. 

Durante los dos afios subsecuentes se re- 
gistré un pequefio aumento, y el nfimero corres- 

te al verano de 1947 fue de 1.823,000, 
A la dificultad de conseguir forrajes se habia 
agregade la de vender el tocino a un precio 
que cubriera el costo de la produccién. 

El 15 de septiembre de 1948 se celebré en 
Copenhague un convenio entre los gobiernos 
danés ¢ inglés, relativo a las relacionés comer- 
ciales y financieras entre ambos paises: en él 
sé declara que, a favor de la reconstruccién 
europea y para contribuir a una pronta reali- 
zacién de las metas que se ha impuesto la 
Organizacién para la Colaboracién Econémica 
Europea, los gobiernos danés e inglés tienen 
la intencién determinada de extender lo més 
posible la cwantia del intercambio comercial 
entre Dinamarca y el Reino Unido, 

En. este informe sélo nos concretaremos a 
sefialar lo que dicho convenio se refiere al 
toeino danés: 





Tipice tocino danés marcade con el selle “LUR”. 
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“La exportacién de Dinamarca a Gran Bre- 
tala. Tocino: Dimamarca tendré que suminis- 
trar al Reino Unido, como minimo, el 90% de 
su superavit de tocino para la exportacién en 
el periodo del Se 6 
de cada uno de los afios 1948-1949, 1948-1950, 
1950-1951 y 1951-1952, a ios siguientes precios, 
f.o.b, puertos daneses : 

1° de octubre de 1948 al 30 de septiembre 
de 1949: 225 ch. por ewt. 

1? de octubre de 1949 al 30 de septiembre 
de 1950: el precio se fijaré entre 225 ch. y 
7.5% menos. 

1° de octubre de 1950 al 30 de septiembre 
de 1951: el precio se fijaré entre 75% maa y 
7.5% menos que el fijado el afio anterior. | 

1° de octubre de 1951 al 30 de septiembre de 
de 1952: el precio se fijaré entre 7.5% més y 
7.5% menos que el precio del afio anterior, 

Respecto a los afios segundo, tercero y cuar- 
to, el precio se fijar4 en el mes de julio del 
afio precedente,” 


COMO SE OBTUVO Y MEJORO 
LA GALIDAD DEL TOCINO DANES 


Como se dijo anteriormente, hace poco més 
de cincuenta afios que les campesinos daneses 
se concentraron para producir tocino para la 
exportacién, y tuvieron sélo un mercado es- 
pecial: el britanico. Desde un principio se re- 
conocié que el punto clave de dicho mercado 
era la calidad del producto, y no se eseatimé 
esfuerzo alguno para satisfacer los requisitos 
especiales. Con el tiempo la produceién del 
tocino. danés fue constante, y mejoré su posi- 
cién en el referido mercado; y, en el periodo 
alrededor del afio de 1930; mas del 60% del que 
importaba la Gran Bretafia provenia de Dina- 
marca: este desarrollo se debié principalmente 
a la buena calidad. 

En el mercado libre, el tocino danés siem- 
pre ha conseguido precios més altos que los 
productos similares de otros paises, y el hecho 
de que, hasta principios de la segunda guerra 
mun Inglaterra tomara pricticamente el 
total del excedente exportable de tocino danés 
cenaiitnve tne. srnstn. de one gyore suntan 
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britanico hizo inevitable que la cria se encau- 
zara por nuevos rumbos: el mercado alemén 
habia favorecido los productos provenientes 
de cerdos grandes y bien gordos, y el tipo de 
cerdo de dicho periodo estaba bastante bien 
adaptado a esta clase de produccién; pero el 
mercado inglés requeria cerdos carnosos, me- 
nos gordos, una condicién a la que resulté 
dificil adaptar el tipo de cerdos: éstos eran 
demasiado heterogéneos, y la mayoria de ellos 
eran demasiado cortos y toscos, dando jamones 
chatos y escasamente entreverados. 

Las organizaciones agricolas danesas toma- 
ron la iniciativa, elaborando un proyecto para 
crear un tipo de cerdo que correspondiera a 
los requisitos exigidos por el mercado inglés. 
E] plan sobre el cual los campesinos se pusie- 
ron de acuerdo abarcaba los siguientes pun- 
tos one se iba a mejorar la raza local, 
estabilizindola en forma que -satisficiera los 
requisitos deseados; los cerdos destinados a 
la fabricacién de tocino debian, por lo pronto, 
producirse simplemente cruzando machos de la 
raga grande y blanca de Yérkshire con hem- 
bras de la raza (dianesa; los animales cruzados 
no debian utilizarse como sementales en cru- 
zamientos ulteriores. Este plan se cumplié en 
todos sus puntos esenciales durante muchos 
afios; la primera fase de sn realizacién fue 
el establecimiento de centros para la cria de 
cerdos, en primer lugar para la raza doméstica 
danesa y también para la grande y blanca de 
Yérkshire. En los centros establecidos »ara 


esta Gltima, el plan era el obtener animales 
de pura raza y aprovechar los machos para el 
cruzamiento. En un principio, los cerdos de la 
raza Y6rkshire debian formar la base para 
la produccién de cerdos destinados a la fabri- 
cacién de tocino, mientras que los centros des- 
tinados a la raza danesa debian proveer las 


Verraco danés, tipo de 1895. 


hembras, conforme a las especificaciones 
nerales correspondientes, y, ademés, 
de puntos de mejoramiento para la creacién 
una raza danesa mejor, por medio del cruza- 
miento racional, 


Marrana danesa, tipo de 1895. 


Con anterioridad al afio de 1900, se estable- 
cieron 88 centros para cerdos daneses y 15 para 
los de la raza Yorkshire; actualmente hay un 
total de 257. En un principio, los citados cen- 
tros estaban patrocinados por las sociedades 
agricolas locales, pero a partir del afio de 1931 
han estado bajo la direccién del Comité Central 
para la Cria de Cerdos, cuyos miembros son 
designados por la Asociacién de Sociedades 
Agricolas Danesas, la Asociacién Danesa de 
Pequefios Agricultores y la Federacién de Fé- 
bricas Cooperativas Danesas de Tocino. Los 
referidos centros son autorizados por el Go- 
bierno del Reino, y los gastos de sostenimiento, 
inspeccién, etc., son sufragados por las fabri- 
cas cooperativas de tocino, que administran una 
subvencién otorgada por el gobierno. 

Para mejorar la cria, se han introducido 
otros arreglos que han contribuido también 
para promoverla, tales como ferias, puestos de 
vigilancia, registros genealégicos, examen de 
camadas, etc. 

Las ferias brindan a los mejores criadores 
excelentes oportunidades de comparar los pun- 
tos exteriores buenos y malos de sus cerdos. 
Los puestos de vigilancia, que no aceptan sino 
la erfa de animales escogidos procedentes de 
centros autorizados de cria, proporcionan datos 
valiosos relativos a las condiciones fisicas de 
los cerdos y sobre la calidad de su tocino, lo 
mismo que respecto al linaje de los animales. 

En el curso del tiempo se ha lievado a cabo 
una labor considerable, con el fin de desarro- 
llar la raza danesa mejorada, que se ha pro- 
ducido, y, por lo general, el objeto se ha logra- 
do. Hoy dia esta raza esti enteramente a la 
altura de cualquier otra de cerdos del tipo 
para tocino. 

Paralelamente al desarrollo del tipo adecua- 
do de animal, se han hecho esfuerzos conside- 
rables por mejorar las cualidades intrinsecas 
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_estudiada en Ja Gran Bretafia con fundamento 

en el tocino curado de Dinamarca; estas in- 
vestigaciones fueron secundadas en forma muy 
valiosa por la Compafiia Importadora de To- 
cino Danés en Inglaterra. ‘ 


Verraco de la raza as ge danesa (landrace), tipo 


Los experimentos y estudios sobre forrajes 
han echado los cimientos para la buena ali- 
mentacién racional de los cerdos para tocino. 
Los campesinos daneses no vacilan en aplicar 
los resultados de ios experimentos y otros ade- 
lantos, que han dado a los producteres la po- 
sibilidad de obtener un cebo que ha sido de 
inapreciable valor para la produccién de to- 
cino. Como antes se dijo, este cebo es la leche 
desnatada. La composicién alimenticia de gra- 
nos con una cantidad conveniente de leche 
desnatada y un suplemento de alimentos mi- 
nerales y de vitaminas se aproxima mucho al 
ideal, tanto en sa aspecto nutritivo como par- 
ticularmente para producir la consistencia, el 
color y sabor exactos que debe tener el tocino. 
No es pura casualidad el que granos y leche 
desnatada hayan llegado a ser el cebo “normal” 
para la alimentacién de los cerdos daneses 
para tocino, y no se carece de razén cuando 
se dice que el tocino es el tercer producto 
“lechero” de Dinamarca, después de la mante- 
quilla y el queso. 

La labor desarrollada por las fabricas de 
tocino para mejorar la calidad ha merecido 
grandes elogios. A este respecto cabe mencionar 
que los cerdos son criados por m4s de 200,000 
campesinos, siendo sacrificados en 82 fabricas 


il 


de tocino, de las cuales tanto la mayoria como 


cooperar bajo 
mucho m4s que cualquier empresa 

evar a efecto planes importantes en 

de todos. Ya se hizo también referen- 

cia al apoyo dado por las fibricas de tocino, 
a la cria y a los experimentos sobre cebos, pero 
la cooperacién dentro de la Federacién de F'4- 
bricas Cooperativas Danesas de Tocino result 
también muy (til para muchos otros objetos 
comunes, 

Respecto a las medidas que han tenido es- 

ial importancia, tanto para promover la 

niformidad del producto acabado como para 
estimular el interés en la seleccién, para obte- 
ner el tipo conveniente de cerdo, citaremos el 
sistema de fijar el precio segin la calidad, 
cotizindose juntamente los precios de diferen- 
tes tipos. Conforme a este sistema, la clasifi- 
cacién se hace segiin el grado de engorde (es- 
pesor del lomo), y el precio mas alto se asigna 
a la clase que tiene los costados més flacos 
y menos grasos. Un premio especial se paga 
por cerdos sacrificados cuyo peso se mantiene 
dentro de ciertos limites: tiene por objeto el 
servir de estimulo para proceder al sacrificio 
del cerdo en determinado estado de desarrollo, 
cuando la proporcién entre la carne magra y 
la grasa corresponde a las especificaciones que 
se requieren en el mercado. 

Las fabricas danesas de tocino han tenidv 
un considerable desarrollo téenico, y el cuida- 
doso manejo de la carne por parte de los obre- 
ros no es la menor raz6n para lograr la gran 
uniformidad del tocino, tanto en lo relativo 
a su apariencia como a su buena conservacién. 
La elaboracién sigue sus normas fijadas desde 
hace mucho tiempo, y en este detalle impor- 
tante las fAbricas privadas de tecino colaboran 
mancomunadamente con las cooperativas; el 
descuartizamiento, la curacié6n, clasificacién y 
el empaque de los costados de tocino signen 
un plan que tiene por objeto Gnico el asegurar 


Marrana de la raza mejorada danesa (landrace), 
tipo de 1945. 
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Puercos daneses de 6 meses, pata la produccién de tocino. 


la uniformidad del producto acabado. El tra- 
bajo mismo est4 sujeto a una amplia vigilancia, 
por parte de inspectores veterinarios autori- 
zados, tanto de la carne como para que se 
cumplan todas las disposiciones sobre la ma- 
teria. Esta Gltima revisién se efectta por la 
Inspeccién Oficial del Tocino, Los objetos que 
se persiguen son muchos y variados, y conti- 
nuamente se estan afiadiendo nuevos: el trabajo 
abarca la vigilancia del descuartizamiento, cu- 
raci6én, clasificacién, empaque y transportes, 
ademas de los exaimenes de peso, ete., etc. Los 
embarques de las diferentes fabricas destinados 
a la exportacién son revisaclos, de. vez en vez, 
mediante inspecciones improvisadas en los 
puertos de embarque, examinandose un fardo 
de tocino de cada fabrica. La tajadura, el as 
pecto y la condicién de las rajas de tocino se 
sujetan a un cukladoso examen. 

Probablemente el trabajo de la Inspeccién 
del Tocino era originalmente verificado en su 
aspecto principal, pero gradualmente llegé a 
asumir también aspectos consultivos: las labo- 
res requieren eximenes de orden quimico y 
haecteriolégico, los que hicieron que fuera ne- 
cesario el establecimiento de un laboratorio 
del tocino, Los trabajos que en el mismo se 
realizan abarcan exAmenes de las salmueras y 
muchas pruebas m4s, que puedan arrojar luz 
sobre los diversos problemas que las diferentes 
fabricas tienen que afrontar en sus trabajos 
cotidianos. 
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Se presta una atencién muy especial a la 
inspecci6n de la calidad del tocino, en conjunto 
con pruebas tendientes a aclarar las causas de 
las deficiencias que pudieren encontrarse, Qui- 
z& valga la pena de citar algunas pruebas, en 
las cuales la Inspeccién del ‘Tocino, en colabo- 
racién con el Departamento de Forrajes para 
Cerdos (que es una depetdencia del Laborato- 
rio de Investigaciones), procura delucidar si 
el grado de las deficiencias de color o de sabor 
del producto aecabado se debe al tratamiento 
en la fabrica o a una alimentacién impropia 
del ganado porcino. Con este objeto, todas las 
muestras de tocino, tomadas en los eximenes 
improvisados en los puertos de embarque, se 
someten a pruebas muy rigurosas. En caso de 
notarse defectos en el color o sabor, se deter- 
mina, por conducto de ja fabrica interesada, 
el origen del tocino sospechoso, con el fin de 
obtener del productor datos precisos sobre la 
edad del puerco y la clase de alimentacién 
con que haya sido cebado: cuando los datos 
obtenidos dan motivos de suponer que la ali- 
mentacién sea la causa directa o indirecta del 
sabor deficiente, se avisa al productor, dan- 
dole instrucciones para evitar el defecto en lo 
sucesivo, 


(Formado con datos adquiridos per inter- 
medio del Ministerio de Negocios Extranjeros 
de Dinamarca). 
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LA SALUBRIDAD DEL GANADO LECHERO 
EN FRISIA, HOLANDA. 


Por el Sr. Lic. Ferwanvo Gonzatez ve ta Loza, Encargado &@ Negocios de la Legacién de México en Holanda. 


En éi afio de 1919 se fundé el Servicio de 
Sanidad para Ganado en Frisia, y aquel afio 
comenzé sus actividades. El punto capital de 
su programa fue la lucha contra la tuberculo- 
sis del ganado. 

Mediante la inspeccién y normas instructi- 
vas de higiene en la ganaderia, eliminacién 
del ganado infectado y otras medidas relacio- 
nadas con ello, se ha tratado de evitar la tu- 
berculosis en el ganado. Con una tenaz 
verancia se han superado las dificultades que 
se presentaban, no escatimAndose para ello gas- 
tos ni-laboriosas gestiones. 


Paso a paso fue combatido el enemigo: des- 
pués del crecimiento gradual del nimero de 
empresas’ agricolas enteramente exentas de la 
tuberculosis, se pudo anunciar, en el afio de 
1940, la primera fabrica cooperativa de pro- 
ductos lActeos, todos cuyos afiliados tenian 
sus ganaderias exentas de la enfermedad: se 
Ilamé Ja Asociacién Cooperativa de Productos 
LActeos en Frisia, FRICO en abreviatura, con 
sede en Leeuwarden. 


Cuando en 1936 comenzé a funcionar la Le- 
cheria Central de la FRICO, en Warga, se 
adopté como linea de conducta la elaboracién 


de leche exclusivamente de vacas exentas de tu- 
berculosis. 

Crecié regularmente el naimero de fabricas 
afiliadas a la FRICO, de ‘tos lacteos 
exentos de la tuberculosis. Actualmente queda 
coronada esta obra con el hecho de que él ga- 
nado de todos los afiliados a las 49 fabricas 
asociadas se halla exento de la enfermedad: 
la FRICO ha tomado las medidas necesarias 
para asegurar que, mediante la inspeccién del 
Servicio de Sanidad para el Ganado en Frisia, 
quede exento de la tuberculosis; ello supone 
la entrega anual, a las 49 fAbricas afilia a 
la FRICO, de 450.000,000 de kilogramog de 
leche de vatas libre de la tuberculosis, y que 
no s6lo la leche para el consumo y sug subpro- 
ductos, sino también todos sus derivados (man- 
tequilla, queso, leche en polvo), elaborados en 
las fabricas afiliadas, quedan exentos de la tu- 
berculosis. 

La elimiracién de la tuberculosis en tan- 
tas ganaderias tiene mucha importancia, para 
el agricultor, el ganadero y la exportacién de 
productos lacteos, ademfs de beneficiar a la 
salud pablica, ya que en muchos paises tam- 
bién varios hombres caen victimas de la tuber- 
culosis bovina. 
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CONVENCION DE LAS CAMARAS MEXICANAS 
DE COMERCIO EN LOS ESTADOS UNIDOS 


Duranté los dias 1° al 7 de octubre préximo 
pasado se verificé, en la ciudad de Los Ange- 
les, Cal., la segunda Convencién Nacional de 
CAmaras Mexicanas de Comercio de Los Esta- 
dos Unidos, con la tendencia general de bus- 
car la unién de los comerciantes mexicanos 
residentes en aquel pais, alcanzando un posi- 
tivo éxito si se tiene en cuenta que se trata de 
un movimiento que, aunque apenas empieza, 
revela gran importancia y refleja una necesi- 
dad que se habia venido dejando sentir desde 
hace tiempo, y que merece amplia cooperacién. 

En esa segunda Convencién anual estuvie- 
ron representadas las siguientes Camaras Me- 
xicanas; 


Lugsr Nam. de socies 


Corpus Christi, Bex. .......... 77. 
Fort Worth, Tex. ............ 20. 


Harlingen, Tex. Hy Be = ORG a 


a a ee ee ee 


Fénix (Phoenix), Ariz........ 
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A la sesién inaugural asistieron el Alcal- 
de de Los Angeles, el Presidente de la Camara 
pene " Conteaitaiia: Madan 
an re tante de la Conf 
de Camaras de Comercio de México, El sefior 
Alealde dié la bienvenida a los ay ig 
ofreciéndoles toda clase de facilidades, El Sr. 
Lic, Rafael Trujillo, en nombre de la Directiva 
de la Camara Mexicana de Comercio de Los 
Angeles, tuvo a su cargo el discurso inaugural, 
y la ceremonia fue clausurada con e} discurso 
oficial, que pronuncié el Cénsul General de 
México en dicha 6n, 

El sefior Presidente de la Repdblica, Lic. 
Miguel Alem4n, envié un mensaje cordial a la 
Convencién de que se trata. 

En las sesiones posteriores fueron trata- 
dos importantes problemas relativos a la Con- 
federacién de Camaras Mexicanas de Comercio 
en Los Estados Unidos, tales como la admi- 
sién de nuevos socios, la fijacién de cuotas pa- 
ra las Camaras que la integran, etc. 

Entre las ponencias presentadas cabe men- 
cionar las de la Camara Mexicana de Los An- 
geles, referentes al incremento del intercam- 
bio comercial con México y al establecimien- 
to de comités para la ensefianza del idioma 
castellano en aquel pais; y las de la Camara 


* 
en El Paso, sobre la mensual de 
un boletin y sobre facilidades a turistas. 

La Gerencia de la Confederacié6n rindié un 
informe de las actividades realizadas en el Gl- 
timo afio, 

Se designé la nueva Directiva de la Confe- 

resultando electo Presidente el sefior 
Armando G. Torres, de Los Angeles; Vicepre- 
sidentes, los sefiores Leo Scott, de 
Christi, y 8. Balderas, de Fénix; Tesorero, el 
sefior Guillermo Iriarte, de E) Paso; Pro-Te- 
sorero, el sefior Marcelo Garza, de Brownsville; 
Secretario, el sefior J. S. Mascorro, de Corpus 
Christi; Pro-Secretario, el sefior Enrique A. 
Rincén, de Fresno; y Consejero, el sefior Ed- 
mundo Stierle, de México, D. F. 

Antes de clausurar los trabajos se acordé 
enviar un afectuoso saludo al Cénsul de Mé 
xico en Dallas, Tex., fundador de la Confedera- 
cién, y se aprobé que la préxima Convencién 
se efectie en Fénix (Phoenix), Ariz. 

En la Gltima junta, el Cénsul adscrito al 
Consulado General de México en Los Angeles 
felicit6 cordialmente a los sefiores Delegados 
por sus labores, hizo observar la armonia que 
prevalecié en las deliberaciones y ofrecié la 
ayuda y cooperacién de las autoridades consu- 
lares mexicanas en Los Estados Unidos. 


BROWNSVILLE, TEXAS, PUERTO DE 
ENTRADA COMERCIAL 


Por el Sr. Javier Osorio C., Cénsul de México en esa ciudad. 


El incremento comercial que viene notdn- 
dose en la ciudad de Brownsville, Texas, en 
el curso del presente afio, puede calificarse de 
notable, si se toma en consideracién el esta- 
blecimiento de fuertes capitales, representados 
por grandes inversiones de cardcter urbano 
y suburbano. 

La fisonomia de la ciudad desde el punto 
de vista arquitecténico ha mejorado ostensi- 
blemente en el curso del afio, ya que fuertes 
negociaciones, como la J.C. Pénney, la Sears 
Roebuck y muchas otras de importancia han 
construido grandes edifiiios para el desarro- 
Ilo de sus actividades comerciales. Hace unos 
cuantos dias se inauguré con toda solemnidad 
el cine Majéstic, ubicado en el centro de la 
ciudad, con edificio anexo para establecimien- 
tos comerciales. 

La importancia de Brownsville como puer- 
to internacional fronterizo, maritimo y aéreo, 
y la estratégica posicién geografica en que se 
encuentra ubicado constituyen marcadas ca- 
racteristicas, que han determinado el desen- 
volvimiento material de la ciudad. 
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En efecto, al puerto maritimo de Browns- 
ville pueden entrar, a través de un gran canal 
de 20 millas de longitud, barcos de gran ca- 
lado, para cargar los productos de la regién 
del Valle del Bajo Rio Bravo,’ destinados a 
los mereados mundiales.. Dicho canal, que en 
el curse del presente afio fue dragado para du- 
plicar su anchura y permitir el tr4nsito de 
barcos en.ambos sentidos, forma en su termi- 
nacién un enorme vaso, que viene a constituir 
propiamente el puerto y en el que los barcos 
pueden maniobrar con toda facilidad. Hace 
unos cuantos dias se encontraban anclados 
catorce barcos de distintos matriculas y cala- 
dos, cargando y descargando productos, y no 
se notaba congestién alguna, sino, por el con- 
trario, mucha facilidad para las maniobras, 
ya que, como antes se indica, es puerto cerrado. 
Circundan al puerto espaciosas bodegas y 
anchos muelles de concreto; todas las manio- 
bras para carga y descarga se efectian por 
medios mecfnicos, los cuales permiten un 
considerable ahorro de energia humana y tiem- 
po, ademfs de la comodidad que esto presu- 
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pone, la maquinaria est4 adaptada para 
cl manejo de recimos de pldtano pcan, de 
algodén, coco, ete., productos pennant 
tituyen xa mas fuertes importaciones proce- 
dentes de nuestra patria, para su 

mundial y a los distintos puntos de la Unién 
Norteamericana. Tres o cuatro veces al mes 
llega un barco petrolero (regularmente el “Az- 
teca”) de matricula mexicana, para alimentar 
los enormes.tanques que Petréleos Mexicanos 
ha construido en el puerto en su planta de al- 
macenamiento, combustible que posteriormen- 
te es distribuido en la zona noreste de nuestra 
Repablica; nuestros barcos petroleros atracan 
en un muelle especial provisto de tubos de 
suecién, que hacen llegar el petréleo a los re- 
feridos tanques. 

Este puerto maritimo dista cuatro millas 
de la ciudad de Brownsville, y cinco aproxima: 
damente de la de Matamoros. Los productos 
mexicanos que se importan a través de esta 
filtima poblacién encuentran un medio facil, 
econémico y rxpido para sus posteriores embar- 
que y distribucién. 

En el curso del mes de julio de este aiio, 
se registré un movimiento de 47 barcos de dis- 
tintas matriculas, procedentes de diversos 
puertos mundiales. 

Este aiio, cuando la regién algodonera de 
Matamoros registré en la historia de este cul- 
tivo una de las cosechas ms considerables 
desde el punto de vista de cantidad y calidad, 
se exportaron, Gnicamente durante el mismo 
mes de julio, 40,396 pacas de algodén, que re- 
presentan 3.893,857 libras, y cuyo precio de 


movimiento de 86,747 automéviles, 9,410 ca- 
miones de pasajeros y 1,516 de carga, y 1,065 
earros de ferrocarril. 

Por lo que respecta a trinsito aéreo, es ne- 
cesario puntualizar que el Aeropuerto Muni- 
cipal de Brawnsville, Texas, punto de partida 
y entronque de diversas lineas de navegacién 
aérea, tanto extranjeras como mexicanas, cuen- 
ta con excelentes pistas de aterrizaje y hace 
unos cuantos meses se construy6 una torre de 
ohservacién, dotada con los aparatos m4s mo- 
dernos, para la localizacién de aviones y para 
la direccién de maniobras y sefiales. En el mes 
de julio Negaron al aeropuerto 171 aviones. 

Con la terminacién de la carretera Mata- 
moros-Ciudad Victoria, se ha canalizado una 
fuerte corriente turistica, que tiende a aumen- 
tar, tomando en consideracién que esta fron- 


tera es la més cercana a la capital de la Re- 
pablica. 


EL PAPEL DEL EMPAQUE 
EN LA EXPANSION COMERCIAL 


Por el Sr. Canciller Auxiliar Jose Scnetks, del Consulado de México en Amberes, Bligica. 


En el periédico oficial de la Junta de Co- 
mercio Britanica, Board of Trade, de fecha 2 
de julio Gltimo, el sefior John Ryan, Vicepresi- 
dente de la Métal Bow Co., Ltd., y Presidente 
de la Subcomisién de Empaque de la Comisién 
del Comercio Exterior, de la Federacién de las 
Industrias Britanicas, formulé amplio estudio 
sobre el papel siempre més importante que des- 
arrolla el empaque como factor esencial en la 
expansién comercial con el exterior. 

No, cabe duda que nuestros exportadores 
tendran interés en conocer el punto de vista de 
un experto como el sefior Ryan, y enterarse 
de Ja manera como ha analizado lag dificulta- 
des y los perjuicios que jos empaques defectuo- 


sos pueden causar a la expansién del comercio 
internacional. 

Empieza el autor por subrayar el siguiente 
extracto de un articulo publicado en el Board 
of Trade Journal, sobre el markéting (compra- 
venta en el mercado) de los productos britani- 
cos en el Canadé: El empaque defectwoso da la 
impresion de que se trata de wna mercancia de 
mata calidad, Por lo tanto, deben tomarse las 
precauciones necesarias para que las mercan- 
cias leguen siempre en perfecta condicién, de- 
dicando una atencién especial a la cuestién 
primordial del empaque. A veces, debido a la 
insuficiencia del empaque o al descuido con 
que ha sido efectuado, es preciso, en el muelle 
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mismo, proceder a a veces costo- 
sas, antes de poder transportar las mercancias 
hasta su destino final. Desde luego, el compra- 
dor no ignora.que sus mercancias Hegaron en 
mal estado, y fatalmente este hecho perjudice 
no solamente la seriedad dei productor o ven- 
dedor, sino también al comercio exterior del 
pais de procedencia. 

A este propésito dice el autor que ningén 
pais exportador, puede permitirse el lujo de 
perder su prestigio porque, al con es 
deber de cada exportador ar igual cuidado 
y atencién a la proteccién y, por supuesto, al 
empaque de su producto que a su | 

En la actualidad, la opinién mundial ha 
llegado al grado en qne todos los exportadores 

é luchar enérgicamente para mantenerse 
con firmeza en los mercados exteri porque 
el precio ha vuelto a ser un factor vO; 
por lo tanto, la entrega impecable del producto 
reviste una importancia esencial. 

Sigue diciendo el sefior Ryan que el empa- 
que para la exportacién debe ser considerado 
en funcién de dos factores, los que, aunque tra- 
tan problemas separados, son interdependien- 
tes: a) la proteccién del producto, y b) su con- 
veniente presentaci6n. 


a) LA PROTECCION DEL PRODUCTO 


Demasiados productos sufren dafios durante 
el transito a causa de un empaque insuficiente. 
Por ejemplo, los norteamericanos mismos, que 
tienen fama en materia de empaque, padecen, 
por este hecho, pérdidas considerables, y no 
hay ae extrafiarse de ello, porque los norte- 
a canos estén acostumbrados, en su pais, a 
condiciones excelentes de transporte y de ma- 
nipulacién, mientras esas mismas condiciones 
no son iguales en el extranjero. En aquellos 
paises donde los muelles, las vias de comuni- 
cacién y la mano de obra no se han desarrolla- 
do al mismo grado, las mercancias pueden su- 
frir dafios tales como dificilmente puede ima- 
ginarse el exportador. 

Como ejemplo tipico, el “autor mentiona 
un camino importantisimo de un pais de la 
América del Sur, camino estrecho y abierto en 
el monte, en los Andes, a una altura de més 0 
menos 10,000 pies: a menudo queda en mal es- 
tado, debido a los desplomes, y, sin embargo, 
millares de toneladas de mercancias deben en- 
caminarse por él; por lo tanto,.en tales ca- 
minos el empaque del producto est4é sometido 
a una ruda prueba. 

Tratandose de los climas himedos, las ex- 
pediciones de productos metélicos estan ex- 
puestas a la corrosién, lo mismo que las mer- 
cancias que deben atravesar regiones que sufren 
violentos cambios climatolégicos. Para comba- 
tir eficazmente este peligro, es preciso coordi- 
nar adecuadamente la preservacién (es decir, 
emplear preservativos apropiados) y el empa- 


que. Hay varios medios para evitar la co- 
rrosién : uno de ellos est4 basado completamen- 
te sobre el preservativo utilizado, siendo la 
parte protegida envuelta después en papel a 
prueba de grasa (grease-proof); otro método 
consiste en colocar el articulo preservado en 
un sobre, caja o costal, previamente metido en 
un bafio de cera caliente, para que sea imper- 
meable al agua, después de lo cual vuelve a 
empacarse; un tercer método, aplicado a los 
productos que dificilmente pueden adaptarse a 
up preservativo, consiste en un “eostal flotan- 
te”, o bien en un sobre encerrado en una caja 
de cart6n, que se envielve en tela resistente a 
la humedad: Para evitar la corrosién, es pre- 
ciso emplear siempre un preservative apropiado 
al producto, y procurar que el bulte esté pro- 
tegido mediante una envoltura exterior imper- 
meable al agna. 

. (Cuando habla de la rotura de las cajas, el 
autor sefiala que este género de accidentes es 
el que tiende generalmente a producirse: ya 
sea porque las manipulaciones son demasiado 
rudas o demasiado frecuentes durante un viaje 
largo; porque estén los bultes mal apilados; 
por arrimo defectuoso, etc. Los casos que con 
m4s frecuencia dan lugar a la rotura de las 
cajas son los siguientes: empleo de cajas de- 
masiado débiles para resistir a las presiones 
exteriores, acolchamiento insuficiente en el in- 
terior, colocacién de los clavos en lugares débi- 
les (para que tengan el m4ximo de fuerza, 
deberan clavarse en cierto 4ngulo ), falta 
de instrucciones, para la manipulacién indica- 
das en el exterior de las cajas, ete. 

La facilidad de manejo tiene una importan- 
cia muy grande. Las grapas deben colocarse 
en los lugares adecuados. Las instrucciones de 
manejo deben marcarse claramente y estar re- 
dactadas en el idioma apropiado, es decir, en 
el idioma conocido por los estibadores y por 
las autoridades portuarias en el extranjero. Un 
hulto que’ eve demasiadas indicaciones fre- 
cuentemente sufre retrasos de entrega y hasta 
pérdidas totales, y fatalmente provoca malos 
entendimientos y confusiones: lo mismo pasa 
con las envolturas de segunda mano, en las 
cuales se ha omitido tachar o suprimir las in- 
dicaciones inttiles. 

Tal vez el empaque defectuoso sea la causa 
principal de las pérdidas provocadas por el 
robo ; a este respecto, el autor cita los extractos 
siguientes de un informe formulado reciente- 
mente por compafiias norteamericanas de se- 
guros: “En gran parte se atribuyen los robos 
a la insuficiencia de empaque... Los hurtos, 
en la mayor parte, se provocan por el empaque 
defectuoso... Los importadores protestan con- 
tra la fragilidad de los empaques, que no ofre- 
cen resistencia alguna a los ladrones, etc.” 

Claro est4 que les exportadores buscan siem- 
pre la manera de reducir hasta donde sea po 
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sible el peso y él volumen de sus expediciones, 
ya que el flete esté basado en esos dos facto- 
res : en este terreno, el mejor resultado puede 

conseguirse cuando se toma en cuenta esta cir- 
cunstancia al fabricar el producto. Como ejem- 
plo de lo anterior, el autor cita un caso en que 
mas de la mitad del flete ha podido ahorrarse, 
fabricando un utensilio de cocina del cual se 
ha quitado el mango. 


REGLAMENTACION 


Numerosos paises han formulado reglamen- 
tos especiales sobre el empaque de los produc- 
tos . ¥ los exportadores deben con- 
formarse a ellos. En los Estados Unidos de 
América, particularmente, el empaque y la 
rotulacién de los productos alimenticios estén 
estrictamente reglamentados. Por otra parte, 
numerosos paises han reglamentado el empleo 
de la paja y del heno para el empaque: en cier- 
tos casos su uso esti prohibido, y en otros se 
exige un certificado de esterilizacién. 


b) LA PRESENTACION DEL PRODUCTO 
Es dificil formular un criterio exacto sobre 
la presentacién de un empaque, En gran parte, 


. 


ésta corresponde al gusto personal y, en los 
casos de exportacién, al gusto en el extranjero. 
Sin embargo, estudiando bien cada uno de los 
mercados, ya sea por contacto personal, ya me- 
diante informes formulados por personas cali- 
ficadas en el lugar, y leyendo regularmente los 
cataloges y publicaciones comerciales de ultra- 
mar, el exportador llega generalmente a for- 
marse una idea mAs 0 menos exacta de los gus- 
tos y de las preferencias en materia de empa- 
que: un empaque destinado a las poblaciones 
indigenag de los trépicos debe llamar la aten- 
cién por sts colores vivos, los cuales serian — 
considerados de mal gusto en otros lugares ; en 
China, ciertos colores simbolizan espiritus ma- 
léficos y, por lo tanto, deben evitarse. Debe 
tomarse en cuenta también el decoro con el 
cual debe presentarse el empaque al consumi- 
dor final: lo que cuadra perfectamente para 
un “bazar” indigena no produciria el efecto 
deseado en una tienda elegante de una gran 
ciudad de los paises de América o de Europa. 

Todos los problemas del empaque pueden 
resolverse mediante un examen cuidadoso de 
las condiciones bajo las cuales la mercancia 
debera viajar, y a las que ser4 sometida final- 
mente, o al ser vendida de nuevo. 


Industrias e Inventos 





LA INDUSTRIA BELGA DE MAQUINAS TEXTILES 


Por el Sr. Cancilter Auxiliar Jose Scueers, del Consulado de México en Amberes, Bélgica. 


La industria de m4quinas textiles nacié en 
Bélgica hacia el fin del siglo XVIII, cuando 
la industria lanera de Verviers (provincia de 
Lieja) comprendié la urgente necesidad que 
tenia de mecanizar sus hilanderias, por Ted 
que los industriales ingleses habian resuelto 
desde algunos afios antes, guardando siempre 
con celo los secretos de sus maquinarias. 

A partir de 1790, época en que funcioné el 
primer telar de construccién belga en Verviers, 
los mecanicos textiles, agrupados en esta ciu- 
dad, contribuyeron ampliamente al equipo de 
la industria lanera belga, proporciondndole la 
mayor parte de sus m4quinas de lavar, de pre- 
parar, de cardar, de hilar, de tejer y de ade- 
rezar. Los contactos econtinuos que tuvieron 
los constructores con los industriales de la 
transformacié6n, si® compradores, favorecieron 
notablemente el perfeccionamiento que pudie- 
ron aportar a sus mfquinas; de tal suerte que 
ambas industrias adquirieron rapidafiiente una 
fama que se extendié por todas partes, hasta 
en los mismos paises competidores. 


Concentrada durante mas de un siglo en 
Verviers, donde se habia especializado en el 
tratamiento de la lana, la construccién de la 
maquinaria textil se extendié, hace unos doce 
afios, fuera de estos limites, pues se erigié una 
importante fabrica en la ciudad de Iprés 
(Flandes), la que por su parte se especializé 
en la fabricacién de telares automdticos para 
el algodén y para el lino, y que produce en 
serie todo un material, que rivaliza con éxito 
con el de Suiza, Inglaterra y los Estados Uni- 
dos (véanse las ilustraciones). 

Dentro del amplio programa que abarca 
la construccién de méquinas para transfor- 
mar las fibras naturales o artificiales, los cons- 
tuctores belgas limitaron a ciertas clases su 
especializacién. 

Por lo que se refiere a la industria de la 
lana, por ejemplo, la serie de m4quinas fabri- 
cadas en este pais es la més complefa, porque 
pueden surtirse los juegos completos de. las 
7raquinas necesarias para lavar, para cardar, 
law usadas en las hilanderfas del cardado; 
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EL PROCESO DE PRODUCCION DE TEJIDOS DE LANA 
EN MAQUINAS BELGAS 
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Antiguos Talleres de Victor CHARPEN. 
TIER, de Dolhain-Verviers), donde que- 
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para tejer, para tefiir y para aderezar. Sdlo 
las hilanderias del peinado deben importar las 
m4 quinas que necesitan (véase pigs. 18 y 19). 
- En cuanto al material destinado a la in- 
dustria del algodén, su fabricacién es menos 
importante. Sélo figuran en el programa de 
produccién los telares automaticos y las eani- 
llas, asi como los retorcedores y ciertas mé- 
quinas para la preparacién, mientras que las 
maquinas destinadas a las hilanderias no se 
fabrican y, por lo tanto,‘se importan. 

En otros sectores, la industria belga fa- 
brica también méquinas para hilar el lino y 
el yute, telares para tejer el yute, telares pa- 
ra la fabricacién de tapetes, ciertas pequefias 
mfquinas para la boneteria, mAquinas para 
encanillar, etc. 


Tejedora automatica de gran velocidad, para tejidos 
de algodén, lino u otras fibras, duras o artificiales: 


Es preciso mencionar también que, a par- 
tir de la fabricacién de las mfquinas propia- 
mente dichas, existe un grupo importantisimo 
de fabricas que se dedican especialmente a la 
fabricacién de los accesorios, entre los cuales 
citaremos principalmente la construccién de 
tejedoras textiles y accesorios, puestos a la al- 
tura de la de los constructores de maéquinas, 
pues consiguieron introducir sus cardas en mis 
de treinta paises extranjeros, donde las apre- 
cian en su justo valor. 

Ademads, mencionaremos también a los fa- 
bricantes de lizos metdlicos, de brochas y ani- 
llos para hilanderias, de navetas © lanzaderas 
y canillas para el tejido, los fabricantes de 
cueros especiales empleados en la industria tex- 
til, conjunto que forma un grupo de auxiliares 
indispensables y Gtiles para la buena marcha 
de esta importante industria. 


Existen en Bélgica unos treinta talleres de 
construccién de maquinas textiles y unos vein- 
te para la fabricacién de accesorios, los cuales 
emplean una mano de obra de m4g o menos 
4,000 personas. Siete talleres y ocho carderias 
producen, sin embargo, entre ellas, la mayor 
parte de la produccién. Estas fabricas recu- 
rrep a una mano de obra calificada, la que 


Tres vistas de los talleres de una fabrica de maqui- 
nas textiles. 
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esta dirigida por un personal técnico de alto 
valor y que tiene siempre a su cuidado el per- 
feccionamiento de las fabricaciones, asi como 
los medios de produceién y de inspeccién, como 
se ve en las ilustraciones. 


En esta clase de fabricacin, los problefnas 


de la fundicién son Ios dominantes. Las mfis — 


importantes empresas belgas han llegado en 
este ramo a notables resultados; sus fundicio- 
nes est4n provistas de material moderno y a me- 
nudo son consultadas sobre ciertos 

delicados por empresas similares extranjeras, 
tal como el de la fabricacién de cilindros, los 
cuales constituyen el eleménto importante de 
las cardas. 

En 1948 la produccién se elevé a 850 millo- 
nes de francos, 600 millones de francos de 
miAquinas y 250 millones de accesorios, prin- 
cipalmente guarniciones de cardas. 

Las exportaciones ascendieron a 550 millo- 
nes de francos, 350 millones de mAquinas y 
200 millones de accesories, casi exclusivamen- 
te guarniciones de cardas. 

Este material se envié sobre todo a Fran- 
cia, los Pafsegs Bajos, Gran Bretafia, Argeuti- 
na, Suiza, BraSil, Suecia, Portugal, Dinamarca, 
Colombia, Uruguay, Egipto, Italia, Africa del 
Sur y Australia, paises que absorbieron ca- 
si el 90% del total de las exportaciones. Otros 
quince paises compraron el 10% sobrante. 

Naturalmente esta cifra de 550 millones 
de francos sélo representa una pequefiisima 
fraccién del comercio exterior mundial de las 
mfquinas textiles. Sin embargo, los industria- 
les belgas tienen fe en el porvenir y esperan 
que, gracias a los constantes perfeccionamien- 
tos que dan a su producccién, sabrAn-conser- 
var los mercadogs que supieron conqnistar y 
que lograran aumentar el volumen de sus ex- 
portaciones hacia aquellos paises donde estén 


introducidos, y que llegaran, asimismo, a com- 
petir eficientemente en otros mercados nuevos. 
Para mejor luchar contra las dificultades 


sindicato de exportacién, que lleva por nom- 
bre “Symatex” (Syndicat des Constructeurs 
Belges de Machines Tertiles). 


Laboratorio de inspeccién de las fundiciones y de las 
piezas fundidas. 


El propésito de este sindicato (cuya direc- 
cién es la siguiente: 17, rue des Drapiers, 
Bruselas, Bélgica) es concentrar, para el 
beneficio de sus miembros, las experiencias 
individuales, asi como las informaciones eco- 
némicas y comerciales; la participacién en 
conjunto a las exposiciones internacionales; y 
proporcionar a las firmas, extranjeras, que 
siempre pueden dirigirse a la direcci6én arriba 
citada, los datos correspondientes sobre las 
posibilidades de venta. 
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Mercado de Bélgica 
INFORME}DE OCTUBRE DE i949 | 


EL COMERCIO EXTERIOR DE LA UNION el comercio exterior de la Unién Econémica 
ECONOMICA BELGO-LUXEMBURGUESA  Belgo-Luxemburguesa, durante el mes de sep- 
tiembre Gltimo, se desarrollé de la manera si- 
estadisticas proporcionadas por el guiente, comparativamente con los meses de 

Instituto Nacional de Estadistica de Bélgica, julio y agosto: . 


EvotuciOn Genera vex Comercio EXxrTsrior 
(En miles de francos belgas) 





Coneepto : Importaciones Exportaciones Baldo 
1.116,394 
825,852 
79,397 
84,430 
600 





7. 293,166 6.176,772 _ 
6. 234,470 7.060,322 + 
6. 428,200 6.048,603 -— 

+ 


6.407,470 6.223,040 


3 
: 1 
Promedio mensual, enero-septiembre ... 6.653,723 6.869,323 215 





EXPORTACIONES DE LAS INDUSTRIAS MAS IMPORTANTEES 
(Porcentaje del total) 


Seccién Septiembre de 1949 Agosto de 1949 . 
Total Parcia! Total Parcial 


. Metalurgia y fabricaciones metdlicas, 49.6 54.2 
de las cuales: 
a) metales comunes y articulos de estos 








b) m4quinas y aparatos 
c) material de transporte 
. Materias y productos textiles 
. Productos quimicos y productos conexos. 
. Productos minerales 
. Productos de vidrios 








PRINCIPALES CLIENTES ¥ ABASTECEDORES 
(En miles de francos belgas) 





Pals Importaciones 
Septiemtre 





Trizonia de Alemania 377,238 
Francia . . 596,938 
Paises Bajos 749,718 
Reino Unido 474,945 
Estados Unidos de Norteamérica 1,186,289 
Congo Belga 445,593 
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De las estadisticas anteriores, cabe hacer 
los sencillos comentarios siguientes, relativos 
al comercio exterior belga: 


a) las importaciones que se efectuaron du- 
rante el mes de septiembre guardaron, més 0 
menos, el nivel que habian alcanzado en agos- 
to, pero resultan, sin embargo, sensiblemente 
inferiores al promedio mensual correspondien- 
te al afio de 1948; 


b) en cuanto a las exportaciones, compa- 
rando las de septiembre con las de agosto, se 
nota que en septiembre hubo un ligero aumen- 
to; no obstante, quedaron aun muy inferiores 
al mAximo que se logré en los meses de marzo 
a julio del presente afio; 


c) el déficit que hubo en agosto en la ba- 
lanza comercial, de 380 millones de francos, 
se redujo a 184 millones en septiembre. 


La reparticién en porcentaje de las expor- 
taciones de las ramas industriales mds impor- 
tantes, indicada en el cuadro anterior, permite 
observar lo siguiente: 


a) sobre el total de, las exportaciones, las 
correspondientes a la metalurgia y a las fa- 
bricaciones metdlicas disminuyeron de 54.2 a 


ae on 
a 1.7%; 


b) por otro lado, mejoré la situacién de 
los sectores siguientes: en la industria textil 
subieron las exportaciones de 18.9 a 21.3%, 
en la industria quimica y productos conexos 
de 7.6 a 7.8%, y en la de los productos minera- 
les de 5.8 a 64%. 

En cuanto a la procedencia y el destino 
de las mercancias, se nota: 


a) que hubo un ligero aumento de las im- 
portaciones procedentes de la trizonia de Aje- 
mania, mientras que las exportaciones hacia 
ella bajaron notablemente ; 


b) que disminuyeron tanto las exportacio- 
nes como las importaciones con Francia; 


c) que las exportaciones y las importacio- 
nes hacia y de los Paises Bajos aumentaron, 
pero que las importaciones, sin embargo, fue- 
ron mayores que las exportaciones ; 


da) que en lo que se refiere al Reino Unido, 


. las importaciones bajaron’ considerablemente 


y que las exportaciones subieron fuertemente. 

Por lo que respecta a los Estados Unidos 

de Norteamérica y al Congo Belga, las cifras 

~ mantuvieron al mismo nivel del mes ante- 
or. 


IMPORTACIONES DE LA UNION ECONOMICA BELGO-LUXEMBURGUEBSA 
(JULIO Y AGOSTO) 





Seceiones 


Cantidades (en miles de Kgs.) 
Julio 


Valores (en miles de Frs.) 


Agosto. Julie Agosto. 





Animales vivos y productos del reino 
animal... 

Productos del reino vegetal 

Grasas, aceites y subproductos, grasas 
alimenticias elaboradas, ceras ani- 
males 0 vegetales 

Productos de las industrias alimenti- 
cias, bebidas, liquidos alcohdélicos 
y vinagres, tabaco 

Productos minerales 

Productos quimicos y farmacéuticos; 
colores y barnices; perfumes, jabo- 
nes, bujias y similares, colas y ge- 
latinas, explosivos; abonos 

Pieles, cueros, peleteria y articulos de 
estas materias 

Hule y articulos de hule 

Maderas, corcho y articulos de estas 
materias . 

Papel y sus aplicaciones 

Materias textiles y articulos de estas 
matfrias . 

Zapatos, sombreros, paraguas y articu- 


24,281 
206,800 


$49,401 
1,231,356 


7,608 85,726 


25,862 
1,646,184 


263,521 
850,009 


83,568 
1,939 
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Secciones 


Cantidades (en miles de Kgs.) 
Julio Agosto. 


Valores (en miles de Fre.) 
Julio Agnsto. 





Articulos de piedra y otras materias 
minerales, productos cerfmicos; 
vidrio y articulos de vidrio ...... 

Perlas finas, piedras meta- 
les preciosos y articulos de estas 
materias, monedas 

Metales comunes y articulos de ellos. 

M4quinas y aparates; material eléc- 
OW 5 sc osaicdien wines tab Hee kand 

Material de transporte 

Instrumentos y aparatos cientificos y 
de precisién; relojeria, instru- 
mentos de misica 

Armas y municiones 

Mercancias diversas y productos no 
especificados .. .-. 

Objetos de arte y de colecci6n 

Sumas complementarias 


2.160,694 


13,401 


2,183,691 3.698501 3.672,447 


10,655 58,517 57,221 


i 
47,479 


143,830 
425,285 


636,832 
354,828 


63,106 
582,438 


8,903 


673,565 
6,796 


471,830 


129 
177 


76,311 
4,309 


30,941 
6,654 


80,433 
4,741 


225 
4 
786,540 


34,845 
1,034 





2.240, 763 


2.258,060 6.234,470 6.428,200 





EL MERCADO AMBERENSE DE PRODUC 
TOS COLONIALES 


Se nota que poco a poco los mercados em- 
piezan nuevamente a tomar su orientacién tra- 
dicional, aunque quedan todavia numerosos 
obstéculos que vencer. 

A continuacién se dan los precios relativos 
a productos coloniales, cuyos datos fueron 
proporcionados por los compradores y los ven- 
dedores del mercado de Amberes: 

Cacao.—Mercado muy flojo y sin interés; 
parece que los vewdedores esperan todavia las 
reacciones a las devaluaciones monetarias. 
Ciertos importadores ofrecieron mercancias a 
23.50 francos belgas el kilo, pero las pocas 
operaciones que se hicieron se efectuaron de 
21.00 a 22.50 el kilo, CIF Amberes. El Accra 
se cotizé a mis o menos 24.50 el kilo, CIF Am- 
beres, y se estima el valor del congolés al mis- 
mo nivel, pero se ofrecié muy poca mercancia. 


Café—Hubo mucha demanda, pero se regis- 
traron muy pocas ofertas, En Amberes no hubo 
ofertas de cafés congoleses disponibles, ni tam- 
poco ofertas sobre embarques préximos. Por 
lo tanto, es dificil especificar precios, porque 
los compradores demuestran que estan dispues- 
tos a pagar hasta 39.00 6 40.00 francos por ki- 
lo para el Robusta, cuando el valor de dicho 
grano era de 21.50 & 23.00 por kilo el mes pa- 
sado. 


Caucho.—Hubo buena demanda para las 
Laminas Ahumadas (Smoked Sheets) I, pero 
los compradores no quisieron pagar los precios 
pedidos por los vendedores, los que se situa- 
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ron de 17.25 a 17.50 francos el kilo, CIF Am- 
beres, segin posicién; sobre la base del. kilo 
a 16.75, pueden tratatse negocios, En cuanto 
a la Lamina II, su precio es de m4s o menos 
16.25 el kilo, CIF Amberes. 


Copal.—Muy bien se sostuvo la demanda, 
pero hubo muy poca oferta. Por consiguiente, 
los precios variaron poco y el Laque se cotizé 
entre Frs. 17.00 y 17.50 el kilo segin calidad, 
mientras que el T.V.O. se situé entre Frs.11.00 
y 11.50 el kilo CIF Amberes, notAndose, sin 
embargo, que las cotizaciones tienden a subir. 

Yute.—La situacién ha quedado indecisa. 
Los vendedores ofrecieron las mercancias. a 
precios demasiado altos, lo que no aceptaron 
los compradores, y ambas partes guardaron su 
posicién en espera de que hubiese una reac- 
cién. E) Urena I se ofrecié a 16.75 el kilo, pero 
se estima su valor en 15.00. El Urena II fue 
ofrecido a 16.25, y algunas partidas de Punga 
II a 14.70, pero no hubo compradores. Los des- 
echos de Urena disponibles en Leopoldville 
(Congo Belga) se cotizaron a 13.00 vendedor, 
OIF Amberes. Las fibras procedentes de las 
Indias se ofrecieron a precios inferiores, lo 
que provocé la indecisién del mercado por las 
fibras del Congo cuyos precios resultaron, co- 
mo dijimos anteriormente, demasiado eleva- 
dog. Las fibras de las Indias mantuvieron sus 
precios de 100 a 110 L. 8., para las calidades 
First y Good First. 


, 
Nueces de boleko—Casi nulas resultaron 


las transacciones; los precios variaron muy 
poco: se cotizaron entre 2.60 y 2.75 francos por 
kilo, CIF Amberes, 
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AGOSTO SEPTIEMRRE 


cy 














BECCION I1.—Preductos vegelales: 
a) Cereales y moliendas de 
coloniales 





¢ 
Materias grasas y substancias vegetales. 
SECCION III.—Productos minerales: 
piedras, 




















SECCION IV.—Productos de la industria alv- 
menticia; bebidas, liguidos alcohdlicos, vina- 


SECCION V.—Productos quimicos, farmactu- 
treos, abonos, colores, ah ay =F gelatinas,| 


@) Productos f 
6) Productos awe oy alg 


SECCION VII.—Cucros, peleterias, articulos de! 
estas materias: 




















SECCION VIIL.—Productos de la industria 

Bb) Lana...:..:....! 

e) Lino...:. 
SECCION TX.—Vestidos, ropa iaterter, ¢ 00 
Seccrones 


SECCION XIL—Papeles y sus aplicaciones: | 
a) * aga ¥ papel, articulos de papel © ear-| 


b) Articulo de ib librerta y “producton de las) 





SECCION *\ \Il.—Articulos de piedra y wat 
materias, losas: 
a) Piedras preciosas. . 
b) Articulos de e piedre y urns + materag & mi- 
nerales.. . 
SECCION XIV.—Vidrios y articulos de vidrio.! 
SROCION XV.—Metalesy erticnen de mae 


SECCION ae —M ion, instrumentos y 
2 Cider y material | 
a 





SECCION XVIL—Vehiculos no ferroviarios: = 
a) Automéviles, bieicletas.:..+..:..1 ‘| 
— ave —Relojeria, instrumentos ey 
3 Lastoumeates no especificados atant 
SECCION XX.—Armas.: 


ae - XX1.—Diversos: | 
) Artfeulos no pos poe bry mol-) 





i 
6,030 | 46,304 | "16.915 | 119,004 [2 29,310 [222,608 
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JULIO 











3 SB preraan 3 


SECCION VIII.—Productos de la industria 


Seca, borra de sed, veda artificial. 
8 it 


SECCION Th —Vetiie, bac awer a on 


SECCION Eniiatwan, ertindes do madera o 
de corcho 


BECCION XI.—Caucho y articulos de cawcho,:|..:..*.. 


BECCION XII.—Papdes daastoness 
) Carton y papel, wrote de panel oon 


») Articulog, de libeeria y producton de lay 
artes graficas. . 


SECCION XIII.—Artieulos de piedra y otras} 

Piedras precioeas.. ..1..:..%..1..2..8.. 

8} Artiealoe de pledrs y otras isatrin mi 
nerales. : . 

SECCION XIV.—Vidrios y articulos de vidrio. 

SOM RV—Matsies 9 evttonion do enatals: 


SECCION XVII—Vehiculos que no son ferro- 

a) Automéviles, bicicletas.:..1..:..:..1..1 

BECCION XVIII.—Relojeria, instrumentos y| 
ne r 


SECCION XXI.—Diversos: 
ifieados para tajar, mol- 
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Nueces de palma.—Los precios se mantuvie- 
ron a 6.90 francos por kilo, CIF Amberes o 
puertos europeos, pero hubo muy poca deman- 
da, debido a que se considera este precio de 
masiado elevado; sin embargo, se trataron al- 
gunas partidas a 143.75 délares por tonelada, 
CIF puertos europeos, a pesar de que.este 
precio fue superior a las cotizaciones llevadas 
a cabo en este mercado. 

Semilla de ricino.—Mercado sin interés: 
la semilla se cotiz6 entre 5.90 y 6.15 francos 
por kilo, CIF puertos europeos. 


después. Se realizaron algunas 
precios fluctuando entre 9.25 y 9.75 francos por 
kilo, CIF Amberes. 


cado mostré cierto interés para la esencia de 
eucalipto, de contenido normal, a la salida de 
las plantaciones, a precios fluctuando entre 
40.00 y 50.00 francos por kilo. 


Mercado del Canadd 





INFORME DE AGOSTO DE 1949 


COMERCIO EXTERIOR 


De acuerdo con las informaciones propor- 
cionadas por el Departamento Federal de Es- 
tadistica de este pais, durante el mes de agosto 
de 1949, el Canad4 tuvo una balanza favorable 
con relacién a la suma total de su comercio 
mundial, de 41.900,000 délares canadienses du- 
rante el mes de agosto Gltimo, habiendo as- 
cendido notablemente de la cantidad de ... 
12.800,000, correspondiente a julio pasado, y 
mis del doble con respecto al saldo del mes de 
agosto del afio préximo pasado, que fue de 
20.000,000. El saldo acreedor de agosto ° 
do fue el mayor desde diciembre, e iguald el 
saldo acumulativo de los siete meses anteriores, 
arrojando un total, por el periodo de enero a 
agosto del afio en curso, de 83.700,000 délares, 
que se con 197.200,000 el iodo 
Sormmpeadionte de 1948, y 121,400,000" por el 
de 1947. 

Las compras de productos canadienses por 
los Estados Unidos disminuyeron en agosto, 
por segundo mes en sucesién; pero fueron mo- 
deradamente mayores que las del mismo mes 
hace un afio, mientras que las exportaciones 
fueron substancialmente_mayores que las de 
agosto del afio pasado. Como resultado de lo 
anterior, el déficit comercial con los Estados 
Unidos disminuyé a 26.600,000 délares cana- 
dienses, de 54.200,000 que fue en julio; pero 
fue mayor que el de agosto de 1948, de ... 
20.300,000. Y el déficit conjunto por los ocho 
primeros meses aumenté a 389.100,000 délares 


canadienses, en comparacién con 277.100,000 
en 1948: estas cifras se compararan con 
mn os a por los primeros ocho meses de 
1947. 

El comercio con el Reino Unido en agosto 
rindié un saldo acreedor de 37.100,000 délares 
canadienses, comparado con 41.700,000 en julio, 
y 27.900,000 en agosto del afio pasado. A pesar 
de los aumentos en los tres meses de junio a 
agosto, el saldo conjunto por los ocho prime- 
ros meses de este afio fue inferior que el del 
afio pasado, que fue de 253.000,000 de délares, 
en comparacién con 276.000,000 en este afio. 

En el comercio con todos los otros paises, 
el Canada tuvo, durante el mes de agosto, un 
aumento en su saldo favorable, de 31.400,000 
délares, comparado con 25.300,000 en julio; el 
total acumulativo por los ocho meses ascendié a 
219.800,000 délares, comparado con 198.300,000 
durante el mismo periodo del afio pasado. 

El total por concepto de importaciones de 
mercancias, durante agosto tltimo, tuve un va- 
lor de 212.100,000 délares, casi 9% menor que 
el de 230.900,000 en julio anterior, pero supe- 
rior al total por agosto de 1948, de 206.500,000. 
Por los primeros ocho meses terminando en 
agosto, las importaciones ascendieron a ... 
1,852.400,000 délares, comparadas con 
1,701.700,000 por el mismo periodo del afio 
pasado, lo que equivale a un aumento de 9%. 

Las importaciones de los Estados Unidos al 
Canad4 subieron en agosto a 143.600,000 dé- 
lares canadienses, en comparacién con 
136.100,000 en agosto del afio pasado; pero 
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descendieron marcadamente por lo que respec- 
ta a las cifras correspondientes a julio y junio 
del afio en curso, Las compras al Reine Uni- 
do en el mes que nos ocupa aumentaron modera- 
damente a 26.200,000 délares, comparadas con 
24.700,000 de hace un afio, subiendo e) total 
por el , hasta la fecha, a 218.800,000, com- 
parado con 193.200,000, correspondiente al ailo 
pasado, Las compras canadienses a la América 
Latina bajaron a 15.287,000 délares, de 
20.374,000 en agosto del afio pasado, Las im- 
portaciones de Europa mantuvieron el aumen- 
to de los siete meses anteriores, subiendo en el 
mes de agosto a 6.195,000 délares, de 4.660,000, 
y a 57.200,000, de 38.000,000, por los ocho pri- 
meros meses del afio. 

Por grupos de mercaderias, los mayores au- 
mentos sobre las correspondientes al afio pasa- 
do fueron, de nuevo, el hierro y sus productos 
y el grupo de mercancias miscelaneas, mientras 
que el grupo de minerales no-metdlicos mostré 
la mayor disminucién, 


INTERCAMBIO COMERCIAL CON MEXICO 


De acuerdo con los datos proporeionados 
por la Oficina Federal de Estadistica del Cana- 


da, el intereambio comercial entre México 3 
el Canad4, durante el mes de pasado, 
de 1949, ascendié a la cantidad de 2.612,240 
délares "canadienses, cantidad que, al compa: 
rarse con 2.501,776, correspondiente al dltimo 
mes de julio, representa. un aumento de 110,464. 

» El intercambio comercial durante el mes de 
agosto de 1948, entre ambos paises, sumé la 
eantidad de 2.153,712 délares: en consecnen- 
cia, durante agosto del afio en curso fue ma- 
yor, comparativamente, por la cantidad de 
458,528 délares, 

El Canad& compré a México, durante el 
mes del informe, mereancia por la cantidad de 
1,382,986 délares, y> nuestro pais compré al 
Canadé, durante el mismo mes, productos por 
valor de 1.229,254, de donde resulta un crédito 
favorable de 153, 732 délares para nuestro pais, 
La balanza favorable para México durante el 
mes de agosto de 1948 fue de 551,082 délares, 
y en consecuencia este afio disminuyé6 en 
397,350. 

Se proporciona a continuacién una lista 
completa de los productos que México vendié 
al Canadé, durante el mes de agosto de 1949, 
asi como el valor respectivo de los mismos. 





Produetos 


Unidad Cantidad Valor (Dies. can.) 





Plitano fresco 

Pifia en latas 

Pulpa de fruta 

Jugo de pifia 

Cacahuates verdes, con o sin cAscara 

Café verde, importado directamente ...-.... 
Especies sin moler 

Vainilla cruda 

Ron.,. 

Aguarras . 

Flores y semillas 

Pescado preparado o conservado 

Productos de pesea 

Pieles de ternera y becerro no curtidas ...... 
Botas y zapatos de cuero para mujer 
Algodén en bruto 

Hilos suaves de algodén 


Manteles de algodén para mesas y charolas. 


Hilos, cordel y fibras vegetales 
Henequén, ixtle, fibra de Tampico 
‘Fibras vegetales para fabricar cepillos 


Desperdicios para ser utilizados en preparacio- 


nes industriales 
Navajas de bolsa 
Mercurio . 
Azulejos y loza de barro 
Bafiaderas, tinas y lebrillos ...........«.++.. 
Grafito no molido ni manufacturado 
Grafito molido y manufacturado 


Suma y sigue .. 


Racimo. 
Libra. 
Libra. 
Galon. 
Libra. 
Libra. 
Libra. 
Libra. 
Galon. 
Cwr. 


13,276 
723,401 
496,945 
100,553 
961,584 
190,065 

5,183 
540 
279 
100 


64,400 
89,305 
47,105 
85,916 

132,107 
57,584 


2,706 
1,080 
2.101.931 
259,863 
89 


Unidad. 
Pares. 
Libra. 
Libra. 
Libra, 
Libra. 10,048 
CWT. 10,378 
OWT. 37 


CWT. 354 


Libra, 1,040 





1.368,141 











Productes 





Oxido de arsénico y ‘sulfito arsenioso 
Drogas y productos quimicos 


Juguetes diversos 


Paquetes, botellas y garrafones 
Carteras, portamonedas, portafolios y bolsas. 
Mercancias canadienses devueltas ........... 


Canastas de todas clases 


Piedras preciosas sin montar 


Cera vegetal y mineral 





119,722 





De acuerdo con la informacién antes expuesta, el producto que México vendié en ma- 
yor cantidad, durante este mes de agosto, fue el algodén en bruto, habiendo el Canada com- 
prado la suma de 667,942 délares de este producto; en segundo lugar de importancia viene 
el henequén, de! cual compré 158,917; en tercero, el cacahuate con o sin cAscara, por 132,107; 
en cuarto lugar, piiia en latas, por 89,305; y en quinto, el jugo de pifla, por 85,916. 


Las exportaciones del Canadé a México durante el mismo mes de agosto préximo pa- 
sado, entre otros productos, fueron los siguientes; que se mencionan en orden de importancia. 





Unidad 


Cantidad 


Valor (Dies. can.) 





Silicio ferroso 


Papel para periédico 


Fibras de ashesto manufacturadas 
Refacciories para maquinas domésticas de lavar 


Lana... 


Compuestos de sosa y sodio 


Maquinaria para metales 


Resinas sintéticas 


Drogas y productos quimicos 


Productos varios .. 


Suma: 


Fanega 
Tonelada 
CWT 
Tonelada 


Libra 
CWT 


Libra 


333,870 
344 
11,917 
290 


22,885 
6,271 


99,000 


664,819 
64,053 
56,058 
39,647 
35,744 
30,608 
28,991 
27,280 
25,538 
25,385 - 
27,252 

208,879 
3.229,254 











El principal producto que México importé del Canad4 fue el trigo, por valor de 
664,819 délares; en segundo lugar, el silicio ferroso, por 64,053; en tercero, el papel para 
periédico, por 56,058; en cuarto, la fibra de asbesto desmenuzada, por 39,647; y el quinto 
lugar, las m&quinag domésticas para lavar y sus refacciones, por 35,744. 


PRODUCCION DE LOS PRINCIPALES MINERALES DEL CANADA (JULIO DE 1949) 





UNIDAD 


> 


Julio de 1949 


“1948 


Siete meses terminando en julio _ 


1949 





Yeso 


Mineral de hierro .. 


Cals. : 
Gas natural 


Tonelada 
Barril 
Dies. Can. 
Tonelada 
Libra 
Onza fina 
Tonelada 
Tonelada 
Libra 
Tonelada 


Millar de pies, 


ctibicos 


64,735 
1.521,147 
1.530,170 
1.130,646 

42.911,729 
326,324 
367,744 
728,930 

22.109,761 

82,126 


3.473,012 
29 


392,011 
7.777386 
8.987,787 
9.943,755 


283.189,183 


1,983,772 
1.600,299 
497,428 
178,214,460 
591,837 


34.288,720 


219,462 
9.091,528 
9.669.506 

10.242,370 

300.317,5 
2.289,044 
1.456,118 
1.631,817 

171.470,059 

589,174 


36.441,872 





Enero de 1950 








Julio de 1949 





19.174,572 


57.167,816 


1.775,320 6.304,224 
65,133 415,501 
1.735,403 9.102,401 


265.337,616 





NOTA: Con respecto al carbén y a los metales, las cifras anteriores representan la pro- 
duccién; con respecto a minerales no-metflicos, las cifras anteriores representan los em- . 
barques ‘adem&s de las cantidades producidas para uso propio. 


Mercado de Cuba 
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SITUACION DEL MERCADO 


Las cifras del valor del comercio exterior 
de Cuba en el primer semestre del presente 
afio, que acaba de completar la Direcci6n Ge- 
neral de Estadistica del Ministerio de Ha- 


cienda, permiten establecer una baja en el 
primer semestre, que se informa ser de un 12% 
en las importaciones y de un 29% en las ex- 
portaciones, de acuerdo con el siguiente deta- 
lle (valores en délares) : 


ImportTaciONn pp CUBA POR CONTINENTES 











La fuerte baja que se ha registrado en el 
valor de las exportaciones, en el periodo de 
referencia, se debe principalmente a los meno- 
res em ues de azicar a tales como 
Canadé, Venezuela, Alema Bélgica, Espa- 
fia, Francia, Holanda, Italia, Reino Unido y 
otros, cuyas compras en 1948 ’ adquirieron pro- 
porciones excepcionales por la deficiencia de 
sus abastos. 


No hay que perder de vista que Inglaterra, 
con su vasto imperio colonial, y sus m4s vastos 
problemas econémicos, politicos y sociales, se- 
r4 la que, en una forma u otra, inclinaré la 
balanza de las decisiones en la venidera Confe- 
rencia. Por esta razén es de notarse la signifi- 
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cacién, en el mundo azucarero, dela Comunidad inglesa. La tabla o cuadro especifica los pat- 
Briténica. En el cuadro que sigue se sefialan ses que producen, cuduto han producido en los 
los Iugares de la tierra donde se produce azé- iltimos tres afios y su densidad de poblacién: 
car, y que estén bajo la influencia de la 6rbita este dltimo detalle es importante. 





ZAFRAS 
1947 48 








Sta. Lucia (C.) 

San Vicente (C.) 
Honduras Brit4nica 
EUROPA: 
Inglaterra (Rr.) .. 
Eire (Rr.) 
AFRICA: 


Mauricio (C.) 
Natal y Zalulandia (C.) .. 
Africa Oriental Inglesa .. 


AUSTRALIA: 


Australia (C.) 
Islas Fiji (C.) 


1.229,800 


605,054 


7.400,000 
142,857 


115,324 274,800 





NOTAS.—1. Todas las cifras de produccién 
se expresan en toneladas largas inglesas, las 
de poblacién basadas en censos oficiales de 
1940, 1941, 1943 y 1946, con los aumentos co- 
rrespondientes para 1949.—2. Las letras entre 
paréntesis significan: (R) remolacha; (C) 
cafia; (r) refinada.—3. Las cifras para Sta. Lu- 
cia, San Vicente, Guayana Inglesa y Honduras 
Briténica son las proporcionadas por la Co- 
misién de las Indias Occidentales (West In- 


dies Committee); las dem4s, las publicadas 
por Willett & Gray. 


Segin cifras de Willett & Gray, en el afio- 
zafra de 1948-49, el mundo proddjo en total, 
entre azticar de cafia y remolacha, 31.949,830 
toneladas largas inglesas (incluyendo el “gur” 
o panela de la India, que es de consumo inter- 
no en aquella nacién). Los paises de la Comu- 
nidad Britaénica produjeron (excluyendo el 
“gur” indio) 4.776492 toneladas, es decir, el 
11.81% del total mundial; si incluimos las 
3.375,520 toneladas de “gur”, resulta que la 


producci6én azucarera de los paises dentro de 
la esfera econémica inglesa se eleva a 7.152,012 
toneladas largas, que representan el 25.51% de 
la produccién mundial. Cuba, ese afio-zafra, 
produjo 5.145,644 toneladas largas inglesas, se- 
gin Willett & Gray y, por tanto, representé so- 
lamente el 16% del gran total. 

Considerando que la remolacha producida 
en el Imperio Briténico representa, aun en los 
mejores afios, unas 740,000 toneladas, se nota 
el competidor formidable que tiene Cuba, den- 
tro de la érbita britdnica. 


Exportaciones pe azOcanr, pe 1° pe enero * 
aL 31 pe acosto pe 1949 


Producci6n realizada 
hasta la fecha .... 
Ventas locales . hasta 





114,329 5.073,968 
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Toneladas. 
gas 


114,329 5.073,968 
3.449,540 3.563869 


Sumas anteriores .... 
Exportado hasta la fe- 
cha... 


Existencia en 31 de 


agosto . . ....... 
Estados Unidos 
Reino Unido 
Alemania 


Espafia ... 

Suiza . . 

Finlandia ,.. ge 
Yugoeslavia ........ 
TINNED. 5 sé. Cbd cisiass 
BT Saree es ere a 
CANOE a'r cnaeaee ka ss 
Pakistan . 
Transjordania . . 


Libano 

Iran... 
Palestina ........... 
Islas Canarias ...... 
Continente africano .. 
Cemen ee SSS. ss 
Venezuela ...... 


Antillas Holandesas .. 
A los Estados Unidos, 
para refinar y re- 
exportar ... ae 


Total general 
TABACO 

Durante agosto del afio pasado, el valor 
de las exportaciones de tabaco en rama y ma- 
nufacturado ascendié a 2.754,297 délares, se- 
gin los datos publicados por la Comisién Na- 
cional de] Tacabo, 

Desde el 1° de enero hasta el 31 del presen- 
te mes, el valor de las exportaciones tabaca 
leras a todos los paises sumé6 solamente ... 
18972,530, contra los 19.402,031, del valor 
de la exportacién en rama y manufacturado 
en igual periodo de tiempo del afio pasado. 

Por la falta del mercado espafiol, ocurre 
que, desde el 1° de enero hasta el 31 de agosto 
del afio pasado, se exportaron 31.785,673 ta- 
bacos torcidos,»mientras que en los mismes 
ocho meses de] afio en curso solamente fueron 
15.467,607, lo que representa una merma, en 
dicho periodo, de 16.318,006 puros. 


EXPORTACIONES DE TABACO CUBANO EN RAMA 
Y¥Y MANUFACTURADO 


Pats 


Venezuela 
Reino Unido 
Islas Azores 
Africa Francesa 
Portugal 
Jamaica 
Alemania 
Trlanda 
Francia 
Guatemala 
Siria-Libano 
Panam 
Hong-Kong 
Dinamarca 
Holanda 


Costa Rica 

Africa Inglesa 

El Salvador 

Chile 

Honduras 

México 

Rep, Dominicana 
Colombia ........... 
Paraguay 

Nicaragua 

Ecuador 

Zona del Canal de Panamé. 
Brasil 


Total 


VALOR DE LAS EXPORTACIONES 
(En délares) 


Promedio mensual del afio de 1947. 2.890.756 
Meses 1948 1949 
1.351,826 2,033,208 
1.396.333 1.665.481 
3,258,259 2.954.921 


6.006,418 6.653,610 


Enero 
Febrero 
Marzo 


Suma y sigue. 





INFORMACION CONSULAR 


NUM. 1 








19.402,032 
PRODUCCION DE ALCOHOL EN CUBA 


La produccién de alcohol natural nueva- 
mente ha registrado baja en los primeros ocho 
meses de este afio, comparada con la de igual 
periodo de 1948, al igual que el alcohol abso- 
luto, cuya produccién de agosto ha sido infe 
rior a la de julio, como se puede ver en las 
siguientes cifras comparativas, procedentes de 
fuentes autorizadas, no oficiales (cifras en li- 


“Agosto 


2.183,195 
10.711,353 
19.005,536 
17.420,627 

9.741,996 

6.957 ,885 

2.762,893 

6.099,790 


Enero-agosto 


12.928,391 
63.230,673 
131.609,044 
150.423,225 
138,699,962 
108.353,243 
76,545,466 
49,225,466 


Puede observarse por las anteriores esta- 
disticas que la produccién del mes de agosto 
de este afio superé considerablemente a la de 
agosto del afio pasado, que habia registrado la 
marca m4s baja de los Giltimos afios. 

En seguida se dan las cifras de produccié6n 
de alcohol absoluto en los Gltimos trece meses: 


Afios 
1948 
1948 
1948 
1948 
1948 


Noviembre ... 
Diciembre ... 


2.757, 464 
4.266,382 
5.374,060 
6.867,049 
6.469,219 
5.845,449 
4.437,135 


$8.131,200 


Asi, esa produccién de alcohol absoluto, en 
los primeros ocho meses de este afio, sumé 
38.131,200 litrog, lo cual ha compensado en 
parte la merma que se observa en la produccién 
de alcohol natural. 


PRECIOS DE LOS VIVERES 


Las cotiencienes para ventas al por mayor 
y al contado, realizadas durante el presente 
mes entre almacenistas importadores asociados 
a la Asociacién Lonja de Cuba, fueron como 
sigue: 

Productos 


Aceites: 

Ajonjoli, en tambores de 400 li- 
bras, por quintal 

Soya, en latas de 37 libras, por 
| Pee wes 4) A 

Soya, en tambores por quintal .. 


Ajos: 

Italianos, a granel, 25 kilos 

Italianos, 30 mancuernas, sin oferta. 

Chilenos, 20 mancuernas 

Chilenos, 30 mancuernas 

Chilenos, 40 mancuernas 

Chilenos, a granel, 25 kilos 

Mexicanos, a granel, 25 kilos, sin 
oferta . . 


Arroz (segén variedad y porcenta- 
je de granos partidos) : 
Largos Fortuna, de 11.75 a 


Rexoro,. Blue Bénnet, largos, de 
Se A hes daawseas Ss ante is Ghee iie 


Azticar: 


Refinada de primera, por quintal .. 
Centrifuga, saco de 325 kilos .... 


Café: 


Lavado nuevo, por quintal 
Corriente nuevo, por quintal 


Cebollas: 
Norteamericanas corrientes, saqui- 


Norteamericanas Australian Brawn, 
sin oferta 


Norteamericanas Oreoles, saquitos . 
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Productos 
Chicharos: 


Partidos verdes, por quintal 
Enteros de E. U., por quintal . 


Garbanzos: 


Grandes nuevos, por quintal 
Medianos, por quintal 

Chicos, por quintal 

Mexicanos, 48 50, sin oferta .... 


Frijoles: 
Colorados ~— Nueva York, sin 
oferta .. 

Colorados largos, de see por 
quintal . ‘ 
Colorados modianes ‘nosteamerien- 

nos, por quintal 
Mérrow Cristal, por quintal 


Produetos 
Blancos de Idaho, por quintal .... 
Negros del pais, nuevos, por quintal. 
Bayos Villarica, nuevos, por quintal 
Harina: 

De trigo, para pan 1* Patente, saco 


de 200 libras 


De trigo segin marca, saco de 200 
libras, de 13.00 a 


De maiz del pais, por 


Manteca: 


& 
Mercado de los Estados Unidos 





AUSTIN, TEXAS 


EL ALGODON EN EL ESTADO 


Se espera levantar en este afie la cosecha 
m4&s grande de algodén que se ha recogido 
desde el afio de 1937, 

La Oficina de Economia Agricola del Esta- 
do calcula que la produccién de algod6én en 
este afio sera de 4.450,000 pacas de quinientas 
libras de peso bruto cada una, el rendimiento 
mf&s grande desde la produccién, hace doce 
afios, de 5.154,000 pacas. La produccién del 
afio pasado fue de 3.150,000 pacas, y el prome- 
dio de produccién de 10 afios (1938-1947) es 
de 2.722,000 pacas. ai 

La produccién calculada de hilaza, de 210 
libras por acre, supera a la de todos los afids 
desde 1912, que rindié la misma produccién; 
la del afio pasado fue de 176 libras. 

El Departamento de Agricultura de los Es- 
tados Unidos opina que este auge se debe a las 
buenas condiciones imperantes en todas las re- 
giones del Estado, 

En algunos condados del sur y del sureste 
aparecieron las plagas del gorgojo y del gusa- 
no rosado, as{ como en el norte y noreste, pero 
las medidas que se tomaron para erradicarlas 
fueron efectivas, y los dafios causados relati- 
vamente ligeros. 


Se espera también que las cosechas de sor- 
go, maiz de escoba y cacahuate sean extraor- 
dinariamente buenas, y est4 para madurar una 
excelente cosecha de maiz. 

Hubo escasez de pastales en el sur del Es- 
tado, debido a la sequia, pero el ganado no su- 
frié, porque se contaba con grandes existen- 
cias de pasturas curadas. 


RASTRO DE AVES DE CORRAL 


Existe en esta ciudad el rastro mds grande 
y m&s rfpido de su género en el centro de 
Texas, operado por la Hast Company. 

Cfenta con 50 operarios, hombres y muje- 
res; y tiene un patio grande de piso de con- 
creto, en donde entran los camiones de los ran- 
cheros que vienen a vender sus animales. Los 
pollos son inmediatamente colgados de las pa- 
tas en la linea circulante; tan luego como ésta 
entra en el primer departamento, la cabeza del 
animal es removida h&bilmente. Los animales 
pasan en seguida por tres desplumadores au- 
tomAticos, de los que salen perfectamente lim- 
pios. Cada desplumador consta de dos cilin- 
dros, que giran hacia el animal cogido en 
medio: estos cilindros estén cubiertos con cen- 
tenares de dedos de hule, que son los que hacen 
el desplume instantineo. 


ay 
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MERCADO PARA ARTICULOS 
MEXICANOS 


BE. M. Scarbrough & Sons es la tienda de 
tos més antigua y mds fuerte que 
_ existe en la ciudad; se interesa en introde- 
cir, en su departamento de plateria, los articu- 
los de este material que se manufacturan en 
nuestro pais, Personalmente el Cénsul de nues- 
tro pais conversé ampliamente con el encarga- 
do de dicho departamento, a quien proporcioné 
los nombres y direcciones de las fabricas de 
articulos de plata en Taxco, Gro. La direecién 
de esta firma es 512 Congress Ave., Austin, 
Tex. 
B. Herrera Flores, 1003 E. 9th St., Austin, 
Tex.: interesado en importar chocolate manu- 
facturado en Saltillo. Se le proporcionaron 


informes sobre jos requisitos que hay que sa- 
tisfacer con respecto a la ley estadounidense, 
los cuales fueron proporcionados a nuestro 
Consulado por el General de San Antonio. Si 
resulta costeable la importacién de este 
dueto, podr4 desplazar los “chocolates ca- 
nos” que se fabrican en algunas ciudades de 
este pais, tales como San Antonio y Chi . 
productos que estén muy lejos de leatie o tes 
chocolates de alta calidad de algunas de nues- 
tras ciudades mexicanas. 

Oscar BE. Schmidt, R4, Box 214, Austin, Tex. 
(ganadero): este sefior se interes6é en la Ex- 
posicién Ganadera de Nuevo Leén que se iba 
a abrir el 2 de octubre, y nuestro Consulado 
le proporcioné los informes que solicité sobre 
el particular, 


EAGLE PASS, TEXAS 


(Noviembre de 1949) 


SITUACION ECONOMICA REGIONAL 


Debido por una parte al crecido nimero de 
trabajadores agricolas mexicanos contratados 
en la jurisdiccién de nuestro Consulado, cuyo 
naimero pasa de los 9,000, y que escogen Eagle 
Pass para hacer sus compras semanariamente, 
y por otra al retorno a sus hogares de los me- 
xicanos y latinoamericanos que en los meses 
de verano salen a trabajar al Norte de los Es- 
tados Unidos, y también por la proximidad de 
las Navidades, el comercio local se ha visto 
muy animado durante este mes; y, por infor- 


mes proporcionados por la Camara de Comercio | 


Local, se espera para el mes entrante un mayor 
volumen de ventas, tanto en comparacién con 
Tas efectuadas en meses anteriores, cuanto en 
relaci6n con las de los mismos meses del afio 
anterior. 


INDUSTRIA 


La Eagle Pass Food Products, Inc., reini- 
cié sus labores el dia 15 del corriente, bajo una 
nueva administracién. La Empresa anterior ha 
enviado cartas circulares a todas las personas 
y negociaciones con quienes tenia adeudos pen- 
dientes, ofreciendo pagar un 15%. Virtualmen- 
te esa Empresa est4 en quiebra, y se podré 
recuperar ese 15% s6lo debido a un esfuerzo 
de su ex-gerente, que ha quedado de nuevo al 
frente dela actual compaiiia operadora. 


AGRICULTURA 


Debido al buen tiempo que ha prevalecido 
en la regién hasta finales de este mes, se ha 
recogido una opima cosecha de tomate, cuyo 
monto total llega a 150 carros de ferrocarril, 
que se han vendido a razén de 1,200 délares 
por carro. La cosecha de algodén también fue 
abundante, pues se recogieron 12,000 pacas, 
vendidas a raz6n de 140.00 délares cada una. 
A mediados del préximo mes de diciembre se 
principiaré a recoger la cosecha de espinacas, 
de las que hay 10,000 acres sembrados, y que 
también promete ser rica, lo mismo que la de 
otras verduras de invierno. 


MOVIMIENTO FRONTERIZO 


Segin datos proporcionados por la Aduana 
Fronteriza de los Estados Unidos en Eagle 
Pass, fue como sigue: 


Aviones procedentes de México. . 

Pasajeros a bordo 

Automéviles que cruzaron el 
Puente Internacional, proce- 
dentes de México 

Pasajeros a bordo 

Bicicletas . . 

Personas que cruzaron a pie el 
ND 5 i ban ce anes4 asa sees 

Carros de ferrocarril proceden- 
tes de México 

Recaudado por impuestos de 
importacién, durante el mes 

++ «-Dles.57,817.30 
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Mc. ALLEN, TEXAS 


(Septiembre y octubre de 1949) 





El movimiento comercial entre los Puertos de septiembre del corriente afio, elevandose 
de Reinosa, Tamaulipas, e Hidalgo, Texas, al- todavia més en octubre, como podr4 verse en , 
canz6, por lo que respecta a las importaciones as anotaciones que respectivamente se glosan 
hechas por México, un aumento durante el mes en peso y en valores. 


I. EXPORTACIONES A MEXICO 


Septiembre 
Kilos Dolares 


137,174 18,410.50 








pa 
Aparatos eléctricos .... 
Automévil 


Maquinaria agricola .... 
Maquinaria refacciones.. 


Papel para tocador 
Papel para techo 


Refacciones para autos .. 
Refacciones, para radios. . 
Semilla de alfalfa 
Semilla de frijol 





II. IMPORTACIONES DE MEXICO 
Septiembre 





Pesos M. N, 


12.823,549.50 








12.833,789.17 
36 

















12.833,789.17 
300.00 
550.00 \ 
272.00 


3,134.72 
1,315.76 





3.570848 § 


671,525  § 2.180,400.27 


12.840,505.55 





SAN PABLO, 


POSIBILIDAD DE IMPORTACION 
DE PRODUCTOS MEXICANOS 


El Distrito Consular de México en San Pa- 
blo (Saint Paul), Minnesota, abarca los Esta- 


& 
MINNESOTA 


dos de Minnesota, Dacota del Norte y Dacota 
del Sur. 

De acuerdo-con la publicacién Sales Man- 
dgement Survey Biying Péwer, 1949, los men- 
cionados Estados tienen la siguiente poblacién 
en sus ciudades principales: 





Minnesota 


Dacota del Sur 





Minne4polis .. 550,400 


Grand Forks .. 


Poblacién total 
del Estado.. 2.957,000 


Poblacién total del Distrito Consular 


Poblacién total 
del Estado. . 


50,200 
21,600 


Sioux Falls ... 
Aberdeen .... 


Poblacién total 





Siendo este pais colindante con el nuestro, 
es de extrafiar que los productos mexicanos 
no sean conocidos en esta regién, cuya situa- 
cién econémica es excelente. 


Por comentarios recogidos de comercian- 


tes y de las Camaras de Comercio de Minned- 
polis y San Pablo, parece que existe el deseo 
de conocer esos productos; pero nadie tiene 
idea clara de qué articulos pueden importar- 
se, ni de su calidad, volumen o precios, ni de 
quiénes ni dénde los producen, etc.: en otras 
palabras, hay un desconocimiento total del 
comercio y la industria mexicanos. 

Si se lograra despertar el interés ptblico 
por adquirir nuestros articulos, no habria pro- 
blema con las casas comerciales importantes, 
la mayoria de las cuales efectdan sus importa- 
ciones por conducto de agencias con oficinas 


en Nueva York, las que adquieren los articulos 
de acuerdo con sus especificaciones; teniendo 
la ventaja de que pueden hacer responsable 
de sus operaciones a una sociedad comercial de 
este pais. 

La mayor parte de los esfuerzos, de las per-” 
sonas interesadas en iniciar y fomentar ese in- 
terés de los importadores locales, debe diri- 
girse a los comerciantes en pequefio, quienes se 
encuentran en mayor niimero, y los cuales, por 
sus medios econémicos, son los que con mayor 
probabilidad pueden entrar en contacto direc- 
to con los productores o distribuidores mexica- 
nos, siendo, por otra parte, quienes ms igno- 
ran cuanto se refiere a nuestra industria y 
nuestro comercio. 

El Sr. Lawrence Moore, Gerente de com- 
pras del Empérium, una casa comercial de la 
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mayor importancia, ha manifestado que lo que 
deberia hacer México es exhibir sus produc- 
tos, para crear el deseo de adquirirlos. Para 
esto, los exportadores mexicanos deberian es- 
tudiar la posibilidad de remitir a puestro Con- 
sulado en Minne4polis muestras de los produc- 
tos tipicos de nuestra industria, asi como foto- 
grafias y catAlogos ilustrados: asi esa oficina 
podria arreglar, por medio de las tiendas prin- 


cipales de la regién, exhibiciones que fomen- 
taren el interés por consumir nuestros produc- 
tos. Hasta podria tratar de obtenerse que 
nuestro Consudado estableciera una exposicién 
permanente de muestras, para aquellas perso- 
nas que desearen jnformes, lograndose con ello 
una verdadera y efectiva labor a favor de nues- 
tro comercio en esa regién. 


Mercado del Perit 





PELICULAS MEXICANAS EXHIBIDAS EN LIMA, 
- DURANTE OCTUBRE DE 1949 


En el mes de octubre pasado, fueron pro- 
yectadas, en esta capital y los balnearios ad- 
yacentes, cinco peliculas mexicanas, cuya re- 
lacién detallada se expone, asi como los resul- 
tados econémicos obtenidos y los comentarios 
que sobre las mismas hicieron: 


Familia Pérez—Exhibida simulténeamen- 
te en 14 salas cinematograficas, durante los 
dias del 5 al 9; producida por “Clasa Films, 
8.A.” y distribuida por ““Eduardo Ibarra, S.A.” 
Obtuvo wna entrada de 8/82,061 (ochenta y 
dos mil soles sesenta y un centavos). Se espe- 
raba una pelicula llena de gracia y simpatia, 
pero result6 teatro fotografiado, y solamente 
el magnifico artista Pardavé brinda unos mo- 
mentos felices, que a ratos hacen reir al pablico 
fue considerada como una mediania. 


Ay, qué bonitas piernas.—Exhibida simul- 
taneamente en 13 salas cinematograficas, del 
12 al 16; producida por “Clasa Films, 8. A.”, 
y distribuida por “Eduardo Ibarra, 8. A.” Pe- 
licula cémica de mucho acierto, llena de situa- 
ciones cémicas y enredos, la actuacién de Ro- 
sita Quintana es muy satisfactoria; Nelly 
Montiel luce guapa y atractiva; Rosita Pagén 
coopera con sus canciones brasilefias; y Tin- 
Tan, como siempre, exhibe sus comicidades, 
provocando constantemente la hilaridad del 
piblico, que rie durante toda la cinta. Bl pi- 
blico limefio consider6é que esta pelicula cum- 
ple con hacer reir desde el principio al fin. 
Tuvo un gran éxito econémico de 8/116,178.81 


(ciento dieciséis mil ciento setenta y ocho soles 
ochenta y un centavos). 


Lola Casanova.—Fue exhibida del 19 al 
23 en 12 salas cinematograficas ; producida por 
“Rosa Priegos”, y distribuida por “Eduardo 
Ibarra, 8, A.”; obtuvo un total de 8/33,790.17 
(treinta y tres mil setecientos noventa soles 
diecisiete centavos). Pelicula de poca acepta- 
cién, con discreta actuaciéa de los artistas, 
merecia haber tenido mis éxito. 


El Colmillo de Buda.—Con exhibicién ep 
12 salas simult4neamente, producida por “Mier 
y Brooks”, y distribuida por “Eduardo Ibarra, 
8S. A.”, produjo 8/79,555.00 (setenta y nueve 
mil quinientos cincuenta y cinco soles). Es una 
comedia cémica, con muchos momentos de gra- 
cia y de entretenimiento, en la cual se destaca 


su estrella, Angel Garasa, siempre oportuno y 
eficiente; argumento bien aprovechado por su 
director, esta pelicula obtuvo el merecido 
aplauso del piblico limefio. Fue exhibida del 
26 al 30 del actual. 


Dicen que soy mujeriego.—Se exhibié en 12 
salas simultaneamente; producida por “Rojri- 
guez Hnos”; distribuida por “Cinematografica 
del Pacifico”. Obtuvo un total de 8/108,000.00 
(ciento ocho mil soles). Comedia musical que 
deja en el espiritu un recuerdo agradable, por 
su misica alegre, bonitas canciones y sus bai- 
les fogosos. Pedro Infante tiene papel de ca- 
lidad, don** luce su c4lida voz, ganfndose la 
simpatia del piblico. Se obtuvo un éxito econé- 
mico, Su exhibicién fue del 1° al 6. 





ACTIVIDADES 
CONSULARES 


EN BSTA SECCION SE PUBLICARAN DISTINTAS FASES DE LA LABOR DESARROLLADA 
EN EL ExTRANJERO Por Los ConsuLapos pz Mexico 


LA CONFERENCIA DEL: BENELUX 
(13 al 16 de octubre de 1949) 
Por et Cénsul General de México en los Patses de Benelux, sefior Erengue A. Gonzatez.* 


Los resultados de la Conferencia del Bene- 
- lux, que ha tenido lugar en Luxemburgo del 
13 al 16 de octubre Gltimo (cuyo protocolo va 
anexo a este informe), pueden juzgarse a la 
luz de las declaraciones que hizo el sefior Van 
Zeeland, Ministro de Negocios Extranjeros y 
del Comercio Exterior de Béigica, al terminar 
dicha conferencia, quien dijo: 

“Hemos encontrado dificultades, pero he- 
mos logrado ponernos de acuerdo sin reserva, 
en un espiritu de paises libres que desean la 
unién, y estamos seguros de haber dado un 
gran paso hacia adelante. 

“Somos realistas, y no hemos querido ig- 
norar lo que pasa en nuestros paises y fuera 
de ellos. Las devaluaciones particularmente 
no pueden menos que tener consecuencias im- 
portantes. 

“Hemos procurado no perder jamés de vista 
la significaci6én profufida del Benelux, que est& 
destinado a servir los intereses de tres paises. 
Benelux ha llegado a ser un simbolo; si no 
hubiesemos podido ponernos de acuerdo, el 
mundo habria sufrido ‘una decepcién. 

“Creemos haber cumplido nuestro deber 
hacia nuestro pais y hacia el resto del mundo. 

“Benelux es un eslabén en la cadena de los 
pueblos de la Europa occidental, que no puede, 
que no podré romperse, Debemos recordarlo 
cada vez que hagamos juicio sobre la lentitud 
e insuficiencia con que se realizan las diversas 
etapas de lo que hemos llamado la Pre-Unién.” 

Casi todo lo que expresa el protocolo de la 
Gltima reunién en Luxemburgo se encuentra 
ya eonsignado, en forma més clara y precisa, 
en las resoluciones de la primeramente citada. 

En La Haya se decidié que ei periodo de 
Pre-Unién entraria en vigor el 1° de julio del 
corriente afio, es decir, a la expiracién del 
acuerdo comercial bilateral existente. Durante 
dicho periodo, los paises participantes se obli- 


* Por errata de 
incorrecto el nombre Sr. 
vex de la “A.” que le 


en informes anteriores 
pues se puso una “ES.” 


gaban a suprimir los obstAculos para la forma- 
cién de una unién econémica total. 

Las resoluciones de La Haya expresaban 
esta reserva: 

“Si los factores que actualmente existen 
en materia econémica pueden mantenerse to- 
mando en cuenta la ayuda Marshall, podré 
alcanzarse un equilibrio global en la balanza 
internacional de ambas economias (holandesa 
y belgo-luxemburguesa) y la Unién econémica 
podraé entrar en vigor el 1° de julio de 1949. 

“Bajo esa condicién, la circulacién de pro- 
ductos y de personas, entre Holanda, Béigica 
y Luxemburgo, ser4 liberada progresivamente, 
de manera que los tres paises formen un solo 
mercado en el momento de entrar en vigor la 
Unié6n econémica total. 

“Durante el periodo de Pre-Unién, y gracias 
a la ayuda financiera concedida por Bélgica 
a Holanda, se tomarfn medidas con el fin de 
saturar el mercado holandés y desarrollar las 
posibilidades de trabajo en Bélgica, en forma 
tal que el paso a Ja Unién completa no encuen- 
tre dificultades. Adem4s, durante la Pre-Unién, 
se tomarfin medidas para asegurar la converti- 
bilidad de los medios de pago y obtener, final- 
mente, una libre circulacién de capitales dentro 
de ja Unién. 

“La colaboracién existente entre los trés 
paises en el terreno internacional, que ha dado 
ya buenos resultados, se extender4 a los acuer- 
dos comerciales y .de pagos. La Unién exige 
que en el terreno econémico los tres paises 
asociados se presenten como una sola entidad 
hacia terceros paises. Asi, después de la for- 
macién definitiva de la Unién, habré sélo una 
politica comercial Benelux, basada en la coor- 
dinacién e integracién de la politica econé- 
mica.” 

Las mismas resoluciones de La Haya indi- 
eaban en seguida: 

“Los funcionarios competentes trabajan 
igualmente en la transformacién de todos los 
acuerdos comerciales y de pagos, nacionales, 
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bajos preparatorios de la mayoria pro- 
blemas enumerados se hallan en un estado 
avanzado, y se contindan con determinacién 


para llegar a los resultados que se desean.” ~ 


Esas promesas de cooperacién se han ido 
cumpliendo muy paulatinamente. La Pre-Uni6n, 
por ejemplo, sdlo ha entrado en vigor el 1° de 
octubre (y eso con efecto retroactivo), en vez 
del 1° de julio, como se habia previsto. 

Se ha luchado mucho para obtener, apenas 
en parte, la liberacién progresiva del transito 
de mercancias entre los territorios de los paises 
asociados. En cuanto al libre transito de per- 
sonas, nada se ha logrado ain. 

En el momento de firmag el acuerdo de 
Pre-Unién se tomaron medidas para comenzar 
a liberar el hierro y el acero y los productos 
de fabricacién metdlica: el precio del acero 
belga y luxemburgués no excederé al del mer- 
cado interior, cuando sea destinado a Holanda. 
Se estin haciendo arreglos para establecer un 


plan de liberacién de los textiles, antes de que- 


termine el afio. 


Sobre la politica agricola se ha dispuesto 
la supresién progresiva de todas las restriccio- 
nes que estorban la libre circulacién de los 
productos del suelo eatre los asociados, mejor 
dicho, entre Bélgica y Luxemburgo, por una 
parte, y Holanda por la otra. 

E! protocolo hace alusién a la politica fis- 
cal de los tres estados. En razén de las nuevas 
paridades monetarias, los gobiernos se han 
comprometido a presentar, en breve plazo, los 
proyectos de ley necesarios que permitan la 
unificaci6n completa de los derechos de sisa. 
La modificacién de esos derechos provocar4, 
entre otros efectos, la baja de la gasolina en 
Bélgica (en Holanda cuesta exactamente la 
mitad). Es muy probable que, en compensacién, 
se aumenten los impuestos de circulacién de 
automéviles. Sin embargo, estas medidas po- 
dran traer provecho a la industria de trans- 
portes en Bélgica. 

Se estin haciendo esfuerzos para unificar 
el impuesto de transmisién (en Bélgica, 444% 
en cada operacién de venta), asi como para 
llegar a un acercamiento en el campo de las 
contribuciones directas. Evidentemente la de- 
valuacién del florin con relacién al franco 
belga ha venido a complicar todos los c4lculos 
que ya se habian efectuado por los expertos 
de los tres paises, y aun los mAs exigentes con- 
sideran justo conceder mis tiempo a los go- 
biernos para observar cules seran las reper- 
cusiones finales resultantes de las manipula- 
ciones monetarias del mes pasado. 

Con respecto a la politica monetaria, el 
protocolo enuncia que la condicién previa de la 
convertibilidad del florin y del franco belga 
es la realizacién de los equilibrios internos y 
externos de ambas economias (holandesa y 


w 


inutilizables en Bélgica o 
Se fijaré un limite razonable que, 
los criticos belgas, contribuiré al 


francos belgas, y el saldo de 100 millones de 
francos belgas serf pagadero en francos fran- 
ceses. 

Como esto constituye, segin los arreglos, 
el limite extremo de las concesiones de parte 
de Bélgica, y, por otra parte, Holanda per- 
manece firmemente decidida a no entregar oro 
ni diyisas fuertes para hacer frente a un défi- 
cit eventual de su balanza comercial, los go- 
biernos tienen en vista, en caso de que el des- 
equilibrio persista, la limitacién de los cambios 
entre las dos economias, o bien, la aplicacién 
de una politica econémica que produzca una 
deflacién en el pais deudor y una inflacién'en 
el pais acreedor. Sin duda, consideran los * 
criticos, este convenio provocarf comentarios 
muy divergentes en la opinién pfiblica de los 
tres paises. 

En fin, quedarA por resolver una cuestién 
de las mds peliagudas desde el punto de vista 
belga: las vias acudticas y los problemas por- 
tuarios. Los belgas, y particularmente los 
amberenses, consideran que la defensa de 
los intereses del puerto de Amberes significa 
la defensa de los intereses primordiales de 
Bélgica. La comisién prevista por la confe- 
rencia de La Haya y por la conferencia de 
Luxemburgo ha sido, por fin, constituida, y 
va, desde luego, a empsrender sus trabajos en 
tan importante asunto, para presentar sus 
conclusiones en término no mayor de un afio. 

En lo que atafie a la realizacién de la 
Unién econémica, propiamente dicha, se ha 
convenido en someter el problema a un “exa- 
men continuo”, en el seno de los érganos de 
cooperacién, La comisién ministerial encar- 
gada de la politica comercial, creada en La 
Haya, decidira sobre las proposiciones que le 
sean sometidas, las que ser4n presentadas a 
los tres gobiernos antes del 1° dé marzo de 
1950. 

Se ha acordado, sin embargo, sin estipula- 
cién de plazo, poner en vigor el régimen de la 
declaracién-licencia en lo que concierne a la 
integridad del movimiento reciproco de mer- 
cancias, con dos importantes excepciones: los 
productos agricolas (por determinar) y, en lo 
que sea necesario, las mercancias originarias 
del 4rea del délar. 








esperarse 
realizaciones ripidas en materia tan compleja 
como la organizacién del Benelux. 

El sefior John Nuveen, jefe de la Misién 

Econémic Administration) 
iburgo, acaba de hacer la 
que sigue: “El acuerdo de Pre 
Unién Benelux habla muy alto de los tres 
paises soberanos que lo han firmado. Los pue- 
blos de Bélgica, Holanda y Luxemburgo de- 
ben felicitarse por su intrepidez y espfritu de 
iniciativa, que han demostrado al tomar me- 
didas apropiadas para la creacién de una 
unién econédmica. En efecto, los tres paises del 
Benelux han demostrado a sus vecinos que se 
dan cuenta de que la supervivencia de las na- 
ciones europeas y la persistencia de su impor- 
tancia econémica y politica en el mundo de 
mafiana dependerfn de una mayor fuerza eco- 
némica, que s6lo la unién puede realizar.—Al 
poner de relieve la esperanza y la necesidad 
de una unidad econémica, hombres de estado 
previsores han pensado en el bienestar futuro 
de sus paises. Y, aun mfs importante, la ma- 
yorfa de los habitantes de esos paises ha lle- 
gado a comprender que, en interés de su pro- 
pio porvenir y en el de sus hijos, es preferible 
afrontar cuanto antes los problemas de una 
unién, Esta ser& forzosamente la fuente de 
algunas dificultades al principio: politicamen- 
te serA impopular para cierta minoria, cuyos 
intereses sufrir4n; pero debe tenerse en cuen- 
ta que, a la larga, no sélo esa minorfa, sino 
todos los habitantes de los tres estados se en- 
contrarfn mejor. Los pueblos del Benelux pue- 
den, por tanto, estar orgullosos del progreso 
realizado por sus representantes al fundar una 
unién econémica. A fin de cuentas este acon- 
tecimiento histérico reforzaré grandemente 
las tres economfias; y, mfs que todo, serviré 
de ejemplo y beneficiar4 con su experiencia a 
la otra ‘unién mayor de Europa, que habr& de 
seguirla.” 

La prensa belga ha hecho pocos comenta- 
rios, y éstos carecen de precisién. En general, 
observan los periédicos una prudente reserva, 
esperando que se manifiesten los primeros re- 
sultados. Algunos demuestran desalieatd y 
pesimismo, arguyendo que la Unién beneficia- 
rA mucho a Holanda, en detrimento de Bélgica 
y Luxemburgo.\Dice, por ejemplo, el Lloyd An- 
versois: “Digamos de una vez que ese docu- 
mento, si bien no consagra el fracaso de la 
conferencia, como habia motivo de esperarlo, 
tampoco constituye un boletin de victoria. 
Han sido arregladas cuestiones de detalle. 
Numerosas promesas se han registrado. En 
euanto al problema monetario, que a la hora 


pués de las devaluaciones, no habia manera de 
resolver el problema monetario; y, en segundo 
lugar, porque la ruptura de las negociaciones, 
que habria significado un fracaso, habria tam- 
bién provocado graves repercusiones interna- 
cionales. “Colocados delante del hecho consu- 
mado” —continia Le Soir— “los gobiernos 
han firmado el acuerdo de Pre-Unién a princi- 
pios del mes actual, no sin extenderlo un poco 
en el sentido de la lideracién, del transito de 
mercancias, dando asi cierta satisfaccién, algo 
mds que platénica, a la vpinién piblica en 
Bélgica, justamente alarmada por lo que de 
unilateral contenia e] acuerdo primitivo.” 
En efecto, Holanda esti ya de acuerdo en 
permitir la importacién de mercancias suple- 
mentarias, por un valor de 300 millones de 
francos; y liberarf lo m&s pronto posible la 
importaci6n de fierro y acero y de productos 
metalargicos, 
Le Matin expresa, en uno de sus comenta- 
rios, que, al contrario de lo que ocurre en Bél- 
giea, en donde existe alguna desilusién, en 
Holanda predomina la nota optimista, pues los 
holandeses —continda el periédico— “han al- 
eanzado una victoria, ya que los resultados 
censeguidos han sido para ellos brillantes”. 
El Lloyd Anwersois manifiesta, en otro de 
sus comentarios, lo que sigue: “En los Paises 
Bajos tienen razén para considerar el acuerdo 
de Pre-Unién como una victoria de su parte. 
Para no hablar m&s que de los problemas de 
las aguas intermediarias, la posicién holan- 
desa es segura, en el sentido de que han ga- 
nado un tiempo indefinido, En efecto, el acuer- 
do estipula que la famosa comisién dispondr& 
de un plazo de un afio para présentar sus con- 
clusiones, sobre los cuales se pronunciarfn los 
parlamentos de los dos paises, lo que no ser& 
facil y obligarA nuevamente a diferir la solu- 
cién a una fecha mfs y mfs indeterminada. 
En cuanto a las cuestiones portuarias, poco 
se habla de ellas en la conferencia, y con ra- 
z6n. Todo est4 ligado actualmente al proble- 
ma de ponerse de acuerdo en lo que toca a la 
linea econémica que deberA seguirse. Sabemos 
que los Paises Bajos se aferran a un dirigismo 
muy estrecho, que recuerda extrafiamente el 
que practichbamos aqui durante la guerra. 
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Nosotros hemos alcanzado una libertad cada 
vez m4s extensa, pero en Holanda persisten 
las mismas conocidas durante las 
hostilidades, que permiten al gobierno dirigir 
su nave como mejor le convenga. Asi, bajo la 
cubierta de ese dirigismo, se toman medidas 


bajo la salvaguardia de esas disposiciones de 
ocasién, los salarios y los seguros sociales en 
Holanda estén a un nivel tan bajo, que nos 


tos factores (hay otros evidentemente) en 
donde reside nuestra debilidad actual y la 
fuerza de Holanda, particularmente en lo que 
toea a la concurrencia portuaria, a la de 
transporte y a la de transito.” 

La mayor parte de los pocos comentarios 
que han aparecido estén m4s 0 menos en ese 
tono, mfs bien pesimista, especialmente los 
de la prensa de Amberes. Manifiestan que co- 
mienza ya un periodo de ruda lucha, y que 
Bélgica carece de las armas necesarias para 
defenderse eficazmente, existiendo tan gran 
disparidad entre los dos paises, que beneficia 
a Holanda y perjudica a Bélgica y a Luxen- 
burgo. - 

’ En la misma Holanda existen opiniones 
que concuerdan con las expresadas aqui. Bajo 
el titulo de “Bélgica, amante de la libertad, 
no puede encadenarse a una Holanda petri- 
fiecada”, el periédico Hlseviers Weekblad, de 
La Haya, hace algunos comentarios: “Estima- 
mos que es culpa principalmepte de Holanda 
el hecho de que Benelux no progrese”, son tér- 
minos en que expresa su opinién la publica- 
cién mencionada, sobre la Gltima conferencia. 
Agrega que reconoce con pena las dificultades 
que experimentan los belgas para tratar de 
ecomprender la actitud neerlandesa, y prosigue: 
“Holanda se halla todavia enmarafiada en una 
red estrecha de reglamentaciones, y cree que 
todo debe regirse y fijarse; y, aunque del lado 
belga se nos diga que esta politica neerlandesa 
est4 condenada’al fracaso, continuaremos sos- 
teniéndola, Bélgica, amante de la libertad, no 
puede encadenarse a una Holanda petrifi- 
cada.” 

Por su parte De Tijd, periédico holandés, 
manifiesta que a la larga, y a medida que la 
Unién econédmica pase a ser una realidad po- 
litica, serf cada vez mds el resultado de las 
aspiraciones de los pueblos, y cada vez menos 
de la competencia y de la regulacién de los 
parlamentos. 

El diario De Nieuwe Rotterdamse Courant, 
de Roterdam, se ocupa de los problemas finan- 


cieros del Benelux, y expresa la opinién de 
que las conversaciones de han 
reforzado el concepto de que una Unién eco- 
némica completa reside en la convertibilidad 
de las principales monedas eurepeas; “en 
tanto que esa convertibilidad no sea completa, 
debemos contentarnos con un acercamiento 
mas estrecho”, concluye el periddico. 

Si bien hay comentarios pesimistas del la- 
do belga, también los hay, pocos, optimistas, 
que consideran satisfactorios los resultados 
obtenidos en la Gitima conferencia, y estan de 
acuerdo con las declaraciones hechas por los 
altos funcionarios al terminar las conversa- 
ciones del Benelux. 


ANEXO 
CONFERENCIA DEL BENELUX 
ProrocoLo 


Texto del protocolo establecido por los go- 
biernos del Gran Ducado de Lugwemburgo, de 
Bélgica y de los Patses Bajos, durante las con 
versaciones ministeriales que tuvieron lugar en 
Luwemburgo tos dias 13-14-15 de octubre de 
1949: 

I 


Los tres gobiernos se han reunido con ob- 
jeto de comprobar los resultados de las me 
didas tomadas por los diferentes paises des- 
pués de la conferencia ministerial de La Ha- 
ya, del 10 al 13 de marzo del corriente afio, y 
también con objeto de examinar las disposi- 
ciones que deberfn tomarse para la realiza. 
cién de la PRE-UNION, caracterizada por la 
liberacién progresiva del trinsito de mercan- 
cias entre los territorios, la coordinacién sis- 
temAtica de la politica comercial y monetaria 
de los asociados en relacién con terceros paf- 
ses y la preparacién de un régimen contrac- 
tual Gnico, tocante a estos Gltimos. 

Han comprobado, con satisfaccién, los pro- 
gresos logrados en los diferentes paises para 
volver al equilibrio general de las economfas. 

La devaluacién de las monedas ha aportado 
nuevos elementos que propenden, en ciertos as- 
pectos, a facilitar la realizacién de la Unién 
econdémica. 


II 


Los tres gobiernos han aprovechado la 
oportunidad para firmar el acuerdo preparado 
en La Haya el 5 de octubre de 1949, después 
de haberlo ampliado, de comfn acuerdo, en el 
sentido de la liberacién.en los intercambios. 
Han estimado, asi, dar un paso mas en diree- 
eién de la meta final: la Unién, 
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Los tres gobiernos han tomado, de comin 
acuerdo, una serie de resoluciones en los asun- 
tos siguientes : 

a) politica monetaria y comercial, 

b) politica agricola, 

c) politica fiscal, 

d) vias acudticas y problemas portuarios, 

€) contactos parlamentarios. — 


IV 


1) Con referencia al protocolo del 13 de 
marzo de 1949, las partes convienen en que el 
lain de unién econémica, previsto para 
el primero de julio de 1950, sea ta establecido 
segan lo indiquen las experiencias realizadas 
durante el periodo de pre-unién. 

2) Las partes podrin, durante el perfodo 
de pre-unién, formarse una imagen m4s pre 
cisa de las consecuencias que resultara4n de 
las devaluaciones ocurridas, asi como de las 
modificaciones que se produzcan por razén de 
la liberacién del movimiento internacional del 
comercio y de los pagos. 

8) Estos acontecimientos determinar4n, en 
amplia medida, si la Unién econémica podré 
realizarse integramente desde luego o si, pro- 
visionalmente, algunas limitaciones ser4n ine 
vitables en el transito de mercancias y en los 
pagos. 

4) Las condiciones en que esas considera- 
ciones podrian y deberian encontrar su apli- 
eacién han sido objeto de un atento examen. 
Ser4 proseguido este examen en el seno de los 
organismos previstos para este fin en los 
acuerdos anteriores, particularmente por la 
reunién de presidentes y la comisién moneta- 
ria del Consejo de la Unién. Estos informarén 
al comité ministerial encargado de la politica 
comercial, y éste presentar4 proposiciones a 
los tres gobiernos antes del primero de marzo 
de 1950. 

5) En virtud de la continuacién de esos 
estudios, las tres delegaciones se han puesto 
de acuerdo sobre ciertas directivas generales, 
que pueden resumirse como sigue:.las partes 
consideran que la etapa préxima, en la via 
de la realizacién de una unién econémica com- 
pleta, consistirA en la introduccién del régi- 
men de la declaracién-licencia en la integridad 
del movimiento reciproco de mercancias, bajo 
reserva de un nfiimero limitado de excepciones, 

_ particularmente en lo que concierne a produc- 
tos agricolas determinados y, en caso necesa- 
rio, a mereancias originarias del 4rea del 
délar. - 

6) Partiendo de la idea- expresada en el 
protocolo de marzo de 1949, sobre-las medi- 
das que deberfn tomarse en caso de situacién 


; 


prevenir el desequilibrio 
mira de reasorber, total o parcialmente, el dé- 


a cabo empleando métodos concretos y especial. 
mente el de la negociacién paralela, en cuanto 


acuerdos se fijarin limites a los eréditos con- 
paises. 


cedidos a terceros 

7) El déficit que subsista en las relaciones 
entre los asociados, después de la utilizacién 
de los medios indicados, se cubrirAé como 
sigue: 

a) El pais deudor podré hacer uso del 
margen de crédito que le conceda el pais 
acreedor, el cual ser4 determinado ulterior- 
mente de comfin acuerdo. Dentro del cua- 
dro de dicho crédito se fijarfn dos limites. 
Cuando se llegue al primero, las partes 
interesadas se consultarin; cuando se lle- 
gue al segundo, negociarfn los términos 
de un acuerdo que prevea las disposicio- 
nes necesarias para evitar rebasarlo. 

b) Si, a pesar de estas dispogiciones, el 
erédito se ha agotado, el pais acreedor ten- 
dr& derecho: I) de invitar al pais deudor 
para que acuda al Fondo Monetario Inter- 
nacional con objeto de procurar bos medios 
necesarios de pago; II) de poner a su dis- 
posicién oro o monedas convertibles. Si el 
pais deudor, considerando la necesidad de 
mantener una determinada reserva moneta- 
ria, estima no estar en condiciones de 
asumir una obligacién que redunde en la 
entrega de oro o de monedas convertibles, 
el pais acreedor tendré derecho de pedir al 
pais deudor que se discuta la forma de 
adaptar nuevamente el movimiento comer- 
cial entre ambos. 


8) La politica acerca de las importaciones 
de la zona délar ser determinada por las dis- 
ponibilidades existentes o previstas por cada 
una de las partes para un periodo adecuado. 

Con objeto de seguir una politica comin 
en esta materia, cada uno de los tres gobier- 
nos elaborar4 un programa practico de las 
necesidades en délares y de las disposibilida- 
des previstas. Las reglamentaciones adoptadas 
deber4n ser comunes en cuanto sea posible. 
Si, no obstante, se considerase imposible lle 
gar a un punto de vista idéntico, en lo que 





NUM. 1 





I. Politica monetaria y comercial 


Considerando los principios que deben re- 
gir el estatuto monetario y comercial de la 
Unién, los tres gobiernos se han puesto lue- 
go de acuerdo sobre las reglas signientes: 

1. La.realizacién de los equilibrios inter- 
nos y externos de ambas economias, bajo re- 
serva de las disposiciones especiales que se 
tomarfin lo que concierne al déficit-délar, 
es la condicién previa de la convertibilidad 
del florin y del franco belga. 

2. Es inadmisible una acumulacién de la 
moneda de un asociado en el pais del otro... 

3. La conclusién de acuerdos de pago co- 
munes debe tomar en cuenta las necesidades 
en divisas de la Unién y propender al equili- 
brio bilateral. 

4. La coordinacién de los regimenes de 
cambio es necesaria para evitar que la regla- 
mentacién de un pais sea obstaculizada por la 
del otro. Pero esta coordinacién, asi como la 
de las politicas comerciales, no debe hacerse 
sobre la base de la politica mds limitativa. 

5. En Jo que concierne a la cuenta bilate- 
ral, su esfatuto deber4 comprender la indica- 
eién del limite a partir del cual las partes 
deben ponerse de acuerdo para tomar una de- 
cisién, El margen total de los ecréditos sdélo 
debe cubrir el desequilibrio temporal en am- 
bos sentidos, a fin de dar al sistema cierta 
flexibilidad. 

6. El deseqnilibrio bilateral debe cubrirse, 
segin las circunstancias, por uno o varios de 
los medios que en Seguida se expresan (enume- 
racién no limitativa) : @) la ayuda condicional 
Mérshall; b) extraccién del Fondo moneta- 
rio; ce) empréstitos exteriores; d) aportacién 
de divisas susceptibles de interesar al pais 
acreedor beneluxiano; ¢) una politica de cré- 
dito interior coordinada (expansién y concen- 
tracién). 

7. El cubrimiento de las necesidades en 
délares podra realizarse (enumeracién no li- 
mitativa): @) por la ayuda M4rshall (extrac- 
ciones y condicional); 6) por estimulo de las 
exportaciones; c) por la convertibilidad de las 
divisas europeas; d) por el sistema de acuer- 
dos limitativos; e¢) por extracciones del Fon- 
do Monetario, en délares o en divisas de un 
asociado que obtenga la posibilidad de una 
extraccién en délares; f) por empréstitos ex- 


teriores; g) por medidas restrictivas de los 
créditos; h) por medidas restrictivas de con- 
tingencia. 

8. La Unién esi4 subordinada a la conti- 
nuacién prevista de la ayuda Ma4rshall hasta 
1952, 


9. Si, en definitiva, a pesar de las medi- 
das indicadas mds arriba, subsistiere un des- 
equilibrio estructural grave, comportando una 
acumulacién inadmisible de la divisa de un 
asociado en el pais del otro, deber4 efectuarse 
su correccién: a) por una limitacién de cam- 
bios entre las dos economias; 6b) por la apli- 
cacién de una politica econédmica que comporte 
una deflacién para los deudores y una infla- 
cién para los acreedores, separada o simult4- 
neamente; c) por medidas monetarias apro- 
piades, 

10. Seria de desearse una nivelacién en los 
réditos con objeto de favorecer los movimien- 
tos de capitales, que atenuarian el déficit bi- 
lateral. 


II. Politica agricola 


Los tres gobiernos han adoptado las reglas 
siguientes : 

1. La economia agricola de Benelux se 
caracterizaré de una manera general por la 
existencia de una capacidad excedente y por 
la necesidad de exportar. 

Por otra parte, considerando las caracte- 
risticas de la economia agricola beneluxiana, 
debe ésta apoyarse en una industria aiimen- 
ticia particularmente desarrollada, y en los 
medios téenicos perfeccionados de conserva- 
cién de los productos agricolas, 

2. La necesidad de una distribucién esta- 
ble de productos agricolas (necesariamente pe- 
recederos) hace indispensable la adopcién de 
una politica que tienda, por una parte, al des- 
arrollo mAximo de las posibilidades de absor- 
eién del mercado interior, y por la otra, a una 
organizacién perfecta de los mercados exte- 
riores. 

a) Para aleanzar el primero de dichos ob- 
jetos, la armonizacién del mercade interior 
de los paises beneluxianos asegurar4 una ven- 
taja cierta. 

b) En lo que toca a la estabilidad de las 
salidas al exterior, los resultados alcanzados 
por la politica holandesa durante los Gltimos 
veinte afios tienden a probar la eficacia de 
una organizacién firme y prdctica, que lleva 
consigo un sistema de licencias e impuestos a 
las licencias de importacién, asi como sub- 
sidios a la importacién y a la exportacién. 

En el campo particular de la vigilencia de 
la calidad de productos exportados, la acti- 
vidad de la oficina belga para encontrar mer- 
cado a productos agricolag ha tenido éxito. 


aad 








reduccién progresiva de logs precios de venta, 
que atraiga m4s y més a los ores. 

Una reduccién semejante de precios debe- 
r4 ser seguida por la reduccién sistematica 
de los costos. Conviene aplicar esta politica 
dentro de los limites previstos por los gobier- 
men'tm io -ceutenada. Ge Sai eee See 
dola a asegurar a los agricultores Benelux 
una remuneracién suficiente en les laborios 
bien conducidos, que se justifique desde el 
punto de vista econémico y social. 

A este efecto, serA necesario tomar medidas 
pi ra evitar todo deterioro excesivo de los pre- 
cios en el mercado beneluxiano, debido a fluc- 
tuaciones de los precios en el mercado mun- 
dial, Esto se aplica en particular a los pro- 
ductos forrajeros. Dado que los tres paises 
producen el 90% de las necesidades alimenti- 
cias del ganado, una igualacién de los precios 
de importaci6n serfa realizable por medio de 
impuestos de licencia. Una politica de reduc- 
cién de precios de costo se justifica bajo el 
punto de vista de aumento del consumo inte- 
rior y de las exportaciones. Parece, por tanto, 
indicado, con a mira de acelerar la disminu- 
cién de los costos, el recurrir a una politica 
de subsidios para el perfeccionamiento téc- 
nico de la agricultura, 

Ademés, a fin de intensificar el poder de 
concurrencia en el mercado internacional, se- 
ria deseable practicar una politica concerta- 
da y organizada hacia la exportacién. Los 
recursos necesariog podrian obtenerse de un 
fondo agricola ya previsto por la comisién 
E.R.P. (Huropean Recévery Prégram), que se- 
r4 alimentado por-los impuestos de licencia a 
la importacién. 

Como se ha dichc m4s arriba, se hace in- 
dispensable la adaptacién reciproca de las or- 
ganizaciones que regularicen las exportaciones 
y las importaciones. 

AdemAs, dadas las condiciones particulares 
del mercado internacional, habria que consi- 
derar, por una parte, la conclusién de con- 
tratos a largo plazo con paises que actien 
como finicos compradores, y por la otra, la 
eentralizacién eventual de ciertas importa- 
ciones. 


Pot estos principios, a* Organische See 
en Holanda, la O.N.D.A.H. ( Na- 
Agricultura 


cional de Holandesa) y le orge- 


investidas de atribuciones apropiadas. 


3. Disposiciones trarsitorias. 
Las restricciones al libre movimiento 


habla el protocolo del 9 de mayo de 1947, por 
lo que, teniendo en cuenta que los elementos 
que harfn posible esta liberacién son de la 
competencia de diversas comisiones y conse- 
jos de la Unién econémica, se les recomienda 
que encaminen sus trabajos a ese fin. 

4. Deberfn tomarse medidas especiales en 
lo que toca a las condiciones naturales parti- 
culares de la agricultura luxemburguesa. Hay 


5. En consecuencia, los tres gobiernos, de 
acuerdo sobre la necesidad de armonizacién de 


~las politicas agricolas en sus respectivos paf- 


ses, sin tomar todavia decisién definitiva so- 
bre las proposiciones concretas formuladas por 
la comisién E.R.P. en materia de coordina- 
cién de las economiag agricolas y de reali- 
zacién de una politica de apoyo a la agricul- 
tura, encargan a dicha comisién que presente 
un informe complementario antes del primero 
de enero de 1950. 

Dicho informe deber& precisar particular- 
mente la aplicacién, la extensién y la inciden- 
cia de las medidas de nivelacién, la estabili- 
zacién y de salvaguardia de los precios, y mds 
especialmente el régimen de impuestos sobre 
las licencias de importacién, el funcionamien- 
to del fondo agricola y la manera de estimular 
las exportaciones. La comisién E.R.P. tendré 
también el encargo de presentar las sugestio- 
nes apropiadas para el establecimiento del 
régimen especial mencionado en el pdrrafo 4. 
Todas estas medidas estén destinadas a faci- 


litar la realizacién progresiva de la Unién 
econémica. 


III. Politica fiscal 


Los tres gobiernos han decidido no tomar, 
en el futuro, medidas fiscales susceptibles de 
acentuar las disimilitndes que actualmente 
existen, ni de influenciar desfavorablemente 
las condiciones de concurrencia. Han tomado 
las Gltimas disposiciones con la idea de la 
completa unificacién de los derechos de sisa, 
teniendo en cuenta las nuevas paridades mo- 





TOMO Ill 


Enero de 1950 





netarias. Dentro de breve plazo presentarin 
see eens ene ee ee ee 


En lo que concierne al impuesto de trans- 
misién, después de haber tomado nota del 
informe presentado por los expertos, en eje- 
ouside tat paneadeiatitee + ete que 
las dificultades de orden presupuestal que im- 
piden la unificacién no han podido ain ser 
Seuie: praia te ‘adaption vat 

por de la ada progre- 
siva de sus legislaciones respecti 

Geclancie ase ae aaah, 
to en el campo de las contribuciones directas. 


IV. Vias acudticas y problemas portuarios 


En ejecucién del protocolo de la conferen- 
cia de ministros en La Haya, los gobiernos 
interesados han designado, de una y otra par- 
te, varios miembros de la comisién sy 10 
creada para el estudio de los sanengne de las 


Cada delegacién podr& acudir a los exper- 
tos y funcionarios de los departamentos iute- 
resados. 

La comisién estudiar4 principalmente los 
aspectos técnicos, econémicos y financierog de 
los problemas relativos a los puertos y vias 
acudfticas de Amberes, Gante y Lieja, que son 
de un interés mayor para las comunicacio- 
nes de ambos paises. 

La comisién ha sido encargada de presen- 
tar un informe a los gobiernos dentro del pla- 
zo mAximo de un afio. 


V. Contactos parlamentarios 


Los tres gobiernos, esperando ver realizar. 
se una colaboraci6n mds estrecha entre los tres 
Parlamentos, con la mira de una cooperacién 
mAs eficaz de los tres paises, particularmente 
en lo que toca a los problemas que presenta 
la cooperacién europea, se consultarfn préxi- 
mamente sobre este punto. 

Fechado en Luxemburgo el 16 de octubre 
de 1949. 





Legislacién Nacional 





DISPOSICIONES QUE INTERESAN AL COMERCIO EXTERIOR, 
PUBLICADAS EN EL “DIARIO OFICIAL” DE LA FEDERACION, 
DURANTE EL MES DE DICIEMBRE DE 1949 


ueves 1° (Ném. 27).—Autorizacién que exime de 
Sabebcsins Winéns contorane a lo Lay 40 Industries 4e 














Mantidesté 


la disolucién 
sus titulos cn el Registro Nacional de Valores. 





Seen, See (Geayitie Mutiny @ tan-7 Reaw Be 
y 














. 43).—Cireular naimero 309-V-153, relati- 
las : 


— 





impuesto con 
de Fomento de Industrias de Transformacién. 


te Miéreoles 21 (Nam. 44).—Circular que 


Fe de erratas al decreto que establece los casos 
cién para el cobro del 15% sd-valérem, sobre los 
de exportacién, publicado el 15 de los 


Viernes 28 (Nam. 46).—Acuerdo que dispone que di Na- 
clonal Monte de Piedad se abst de ad 
departamento prendario, asi como de recibir 
vista o a plazo, para especializarse 
raciones de ahorro. 

Sébado 24 (Nam. 47).—Acuerdo que 
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IF 
il 
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dispone 
te se otorgarin = la Compafiia Exportadora ¢ I 
Mexi 8. A., las autorizaciones necesarias 
la importacién y exportacién de mereancias cuya importacién 
y exportacién estuvieren prohibidas. 


Lunes 26 (Ném. 48).—-Decereto que reforma la fraccién 
leulo I de ln Tarifa de Pesen Comercial y 


Miércoles 28 (Nam. 50).—Deecreto que autoriza al Ejecutivo 
Federal para otorgar, por conducto de Nacional 
S. A., la garantia expresa y solidaria del Tesoro 

neo Internacional] de 
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